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SUOMEN PUUKAUPPA OY



KUUTIO LYHYESTI

KAKSI TAPAA KAYDA PUUKAUPPAA

KUUTIO® on metsdnomistajille, metsan-
hoitoyhdistyksille, puunostajille ja muille
metsdalan toimijoille tarkoitettu avoin ja

rippumaton puumarkkinapaikka verkossa.

Metsdnomistajalle Kuutio on helpoin tapa
kilpailuttaa puukaupat ammattilaisen
avulla tai omatoimisesti. Metsanomistaja
itse padattad, kumpaa tapaa kayttaa.

Metsdnhoitoyhdistyksen
tai muun ammattilaisen
avustuksella

Kuutiosta metsdnomistaja I0ytad alu-
eensa metsdnhoitoyhdistyksen ja muut
metsdpalveluyritykset, joiden kanssa
puukaupan voi hoitaa valtakirjalla.
Kuution kautta voi pyytdad ammattilai-
sen dpud myds muissa metsdasioissa.

Kuution kautta tavoittaa Iahes kaikki
Suomen puunostajat, suurimman osan
metsdnhoitoyhdistyksistd, metsapalvelu-
yrittdjia ja muita palveluntarjoajia. Kuu-
tion kayttd on metsdnomistajalle taysin
maksutonta.

Metsdalan ammattilaisille Kuutio on te-
hokas tyovaline myyda, valittaa ja ostaa

Mefsc'inomisi‘aja

’
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Omatoiminen

puukauppa

Puukauppa
valfokirjalla

puuta sekd tarjota puukauppaan liittyvad
neuvontaa ja asiantuntijapalveluita.

Rekisteroidy kayttajdksi yksityisend met-
sdnomistajana tai Idhetd organisaation
rekisterditymispyynto osoitteessa:
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Omatoimisesti
kilpailuttamalla

Metsdnomistaja voi Idhettad Kuutiossa
tarjouspyynnén puukaupasta suoraan
puunostajille. Yhdella tarjouspyynndlla
tavoittaa Kuutiossa olevat alueen
puunostajat.




SISALLYSLUETTELO
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Kuutiosta I6ydat alueesi metsdnhoitoyhdistyksen

tai muun metsdpalveluyrityksen ja saat apua
puukaupan kilpailuttamiseen. Voit ottaa yhteytta
metsdammattilaisiin kaikissa sinua askarruttavissa
metsdasioissa.

Metsdnhoitoyhdistys tai muut alueen metsa-
ammattilaiset vastaavat yhteydenottopyyntddsi.

VINKKI: Halutessasi voit valtuuttaa metsdnhoito-
yhdistyksen tai muun metsdpalveluyrityksen hoitamaan
puukaupan kokonaan puolestasi valtakirjalla tai kdyttad
heitd apuna muuten. Sovi yksityiskohdista yhdessa
metsdammattilaisen kanssa.

KUUTIO® METSANOMISTAJALLE

Metsanomistaja

1. Rekisteroidy pankkitunnuksilla tai mobiilivarmenteella
osoitteessa: Kuutio.fi/rekisteroidy.
Kuution kdytté on metsdnomistajalle maksutonta.
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2. Taydennd yhteystiedot ja luo kayttajatunnukset,
joilla voit jatkossa kirjautua Kuutioon.

Metsdvaratiedot

Omat Metsaan.fi-palvelun
metsdvaratiedot ovat auto-
maattisesti metsdnomista-
jan kaytossd. Kuutioon voi

3. Sina paatdat, miten hyédynndt Kuutiota. tuoda myds oman séhkdi-
sen metsdsuunnitelman.

Omatoiminen puukauppa

e Puukauppa valtakirjalla

Kilpailuta puukauppasi ja Iaheta

tarjouspyynnét puunostajille. \AL' 44K
Yhdella tarjouspyynndlld tavoitat

kaikki alueesi puunostajat. Kirjautumalla

sisddn naet

¢ enemmadn ohjeita.
Kuution kdytto on

metsdnomistajalle

maksutonta.
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Puukauppakohteesi alueella toimivat
puunostajat vastaavat tarjouspyyn-
toosi. Valitse itsellesi sopivin ostaja.
Halutessasi voit kdyttdd apuna Met-
sdnhoitoyhdistyksen asiantuntemusta.



KUUTIO METSANOMISTAJALLE / ASTAKASKOKEMUKSIA

Metsanomistaja Auvo Heikkila

KUUTION AVULLA

VAIVATONTA JA SELKEAA

PUUKAUPPAA

Auvo Heikkila kdyttad Kuutiota puukauppojen
kilpailutukseen. Turun Paattisissa asuvasta Heikki-
IGsta tuli metsdnomistaja jo vuosia sitten, kun tila
siirtyi hdnelle sukupolvenvaihdoksessa. Heikkila on
sittemmin ostanut lisdd metsdd ja harkinnassa on
perheen metsdpalstojen yhdistdminen yhteismet-
saksi.

Kuutioon Heikkil@ tutustui kunnolla jaatydadn
elakkeelle. Palvelu tarjosi asiansa osaavalle met-
sdnomistajalle oivan apuvdlineen puukauppaan.
Parasta Kuutiossa on ollut palvelun kdyton help-
pous. Tarjouspyyntdihin on tullut hyvin tarjouksia ja
kaupat syntyvat pddasiassa omatoimisesti. Met-
sdnhoitoyhdistyksen apu on joskus tarpeen tarjous-
ten vertailussa.

“Vaivattomuus ja selkeys ovat Kuutiossa parasta.
Itse pddsee arvioimaan tarjouksia ja valitsemaan
niistd sen parhaimman. Kuutio sopii erityisen hyvin
kokeneen metsdnomistajan itsendiseksi tydkaluksi”,
Auvo Heikkila kertoo.
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Kuution omatoiminen kayttd vaatii jonkin verran
metsdalan kokemusta ja osaamista. Jos sitd ei ole,
niin Kuution kautta voi jattdd vaivattomasti yhtey-
denottopyynndn ammattilaiselle, kuten metsdnhoi-
toyhdistykselle tai metsdapalveluyritykselle.

”Kuutio on tuonut lisGd kilpailua markkinoille, mika
on hyvd asia. Ehka pienend yllatyksend voi pitdd,
ettd myods energiapuun myynnit ovat sujuneet
Kuutiossa erittdin katevdsti. Energiapuun ja hakkeen
kysyntd on kasvanut, kun Naantalin biovoimalaitos
valmistui pari vuotta sitten”, Auvo Heikkild sanoo.

Hdanen mielestddn on hyva, ettd Kuutio keskittyy
selkedsti puukauppaan ja tekee sen sujuvasti.

“Jos jotain toivetta voi esittdd, niin kohteiden
muokkaamiseen ja tarjousten vertailuun sopi-

via tyokaluja olisi hyva kehittdd. Se ei varmasti
ole helppoa, mutta myyjdn kannalta tilanne on
hankala, kun esimerkiksi runkohinta ja puutavara-
lajeittain hinnoitellut tarjoukset eivat ole suoraan
vertailukelpoisia. Kuution kautta voisi myds saada
tiedot tarjouksen ja lopullisen saannon eroista”,
Heikkila pohtii.



KUUTIO METSANOMISTAJALLE / ASIAKASTYYTYVAISYYS

ASIAKASTYYTYVAISYYS

Kuution kaikissa kdyttdjaryhmissa asiakastyytyvdisyys on noussut. Kuutiota asiantun-
tijapalveluiden tilaamiseen tai omatoimiseen puukauppaan kdyttdneistd yksityismet-
s@nomistajista 99 prosenttia on valmis kdyttamddn palvelua uudestaan ja 96 prosent-
tia ilmoittaa olevansa tyytyvaisia Kuution kdytettdvyyteen. Suurimpina vahvuuksina
pidetddn helppokayttoisyyttd, luotettavuutta ja ostajien tavoitettavuutta.

Kuutiossa puukaupan tai palvelutilauk- Kuutiota kayttdneet metséinomistajat
sen tehneet metsdnomistajat kayttavat ovat tyytyvaisia Kuution kdytettdavyyteen.
Kuutiota jatkossakin.
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KUUTIO METSANOMISTAJALLE / ASIAKASTYYTY VAISYYS
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KUUTIO® METSAAMMATTILAISEN TYOVALINEENA

METSANHOITOYHDISTYS
JA PUUKAUPPAKOHTEIDEN
VALITTAJA

Vastaanota yhteydenottopyyntdjd
ja palvele metsanomistajia heita
askarruttavissa asioissa.

Kayta Kuutiota valtakirjokaupan
luotettavana tydkaluna.

- Valtakirjakaupan tarjouspyynnén
Iahetys tehokkaasti ja luotettavasti
nappia painamalla.

» Vastaanota puunostajien
tarjoukset ja vertaile niitd omassa
metsdjdrjestelmdssdsi.

VINKKI: Vastaathan aktiivisesti kaikkiin
yhteydenottopyyntdihin, koska se lisda
metsdnomistajien asiakastyytyvaisyytta.

PUUNOSTAJA

- Vastaanota ja tarkastele saamiasi
tarjous- ja yhteydenottopyyntdja.
« Tee puukaupan tarjouksia.

VINKKI: Vastaa aina Kuution kautta
kaikkiin tarjouspyyntdihin tarjouksella tai
vapaamuotoisesti “ei kiitos”, koska se lisdd
asiakastyytyvdisyyttd ja alentaa Kuutiosta
perittdvid maksuja.

Rajapinta Kuutioon
liscia tehokkuutta

Kuutio on tasapuolinen, kayttaja-
ystavallinen ja kustannustehokas
tyokalu. Kuutiota voi kdyttad kaikissa
metsdammattilaisen rooleissa joko
selainkdyttoliittymalla tai yrityksen
omalla metsdjarjestelmalld, mikdli
metsdjdrjestelmddn on rakennettu yhteys
Kuutioon. Integraatio mahdollistaa
metsdjdrjestelmdn reaaliaikaisen
yhteyden Kuutioon ilman, ettd kdyttdjan
tarvitsee itse kirjautua Kuutioon.

MYYJAORGANISAATIO

« Ammattimaisena myyjdnad voit
kilpailuttaa puukaupat Kuution avulla.

« Voit hyddynt&d oman metsdjdrjestelmdn
metsdsuunnitelmatietoja.

« Lahetd tarjouspyynnot puunostajille ja
vertaile saamiasi tarjouksia.

- Valitse kannaltasi sopivin puunostaja.

Kuinka pdadsen mukaan
Kuutioon tarjoamaan palveluita
metsdnomistajille?

1. Tutustu Kuution kdyttéehtoihin ja
hinnastoon huolellisesti.

2. Ldhetd organisaation
rekisterditymispyyntd osoitteessa:
Kuutio.fi/rekisteroidy

3. Taydennd yrityksesi tiedot ja luo
kayttdjatunnukset.

4. Vahvista rekisteroitymispyynto.
Kuution edustaja on sinuun yhteydessa
mahdollisimman pian.

Liséid ohjeita: Kuutio.fi/ohjeet

Kuution henkildkunta avustaa
kayttodnotossa.



KUUTIO METSAAMMATTILAISELLE / KAYTTAJIEN KERTOMAA

Petri Takalo, Paijanteen MHY

KUUTIO SAASTAA AIKAA
JA VAHENTAA VIRHEITA

Puukaupan digitaalinen markkinapaikka Kuutio on
tuonut lisGd vauhtia ja virheettdmyyttd metsdnhoi-
toyhdistysten valtakirjakauppaan. Lisdksi P&ijan-
teen Metsdnhoitoyhdistys sadstdd huomattavasti
toimihenkildiden tydaikaa, kun se kilpailuttaa
kaupat Kuution avulla.

Paijdnteen MHY on ottanut kdytté6n uuden
toiminnanohjausjdrjestelman, jonka rajapintaan
avattiin kaksisuuntainen yhteys Kuutioon. Tarjous-
pyynnét, tarjoukset ja muut kilpailutukseen liittyvat
tiedot kulkevat nyt automaattisesti jarjestelmien
valilla.

“Sadastdmme tydaikaa jopa kolme tuntia kilpai-
lutusta kohti, kun tarjoukset saadaan luettua
suoraan sisddn ja nappia painamalla katkonnan
vertailuun. Turha kasityo jad pois ja toimihenkilSilla
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on enemmadn aikaa varsinaiseen asiakastyohon eli
metsdnomistajille”, Pdijédnteen MHY:n toiminnan-
johtaja Petri Takalo kertoo.

Kuutiota edeltdneeseen sdhképostiaikaan ver-
rattuna tuottavuus on noussut uudelle tasolle

ja inhimillisten virheiden md&drd on véhentynyt.
Puukaupan tehokkuus nousee uudelle tasolle, kun
jarjestelmdt toimivat saumattomasti yhteen sekd
ostajien pddssd ettd myyjien ja heitd edustavien
vdlittdjien kuten metsdhoitoyhdistysten puolella.

”Sadstdmme tyoaikaa jopa
kolme tuntia kilpailutusta
kohti.”

”Pienella investoinnilla on mahdollista saada suuri
hyoty. Itse kdytdmme ainoastaan Kuutiota ja hy-
vaksymme vain Kuution kautta tulleet tarjoukset
valtakirjokauppoihin. Haluamme ottaa sdhkdisestd
tyokalusta kaiken hydédyn”, Petri Takalo vakuuttaa.

Kuution avulla puukaupat tehneistd metsdnomis-
tajista 99 prosenttia on kertonut aikovansa hy6-
dyntdd Kuutiota myds jatkossa joko suoraan tai
valtakirjokaupoissa, ja yli puolet kaikista metsdn-
omistajista on valmiita kdyttdmadn Kuutiota.



KUUTIO METSAAMMATTILAISELLE / KAYTTAJIEN KERTOMAA

”Kuutio palvelee erittdin hyvin
esimerkiksi valtakirjakauppaa

kohtelemalla kaikkia tasapuolisesti

ja lapinakyvasti.”
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Juha Jumppanen, Metsa Group

VALTAKIRJAKAUPPA

AVAINASEMASSA KUUTIOSSA

Suomen suurin puunostaja Metsd Group on osal-
listunut ahkerasti Kuution kehittémiseen. Yhtion
puukaupasta ja metsdpalveluista vastaava johta-
ja Juha Jumppanen sanoo Kuution tdydentdvén
Mets& Groupin omia asiakaskanavia.

”Kuutio palvelee erittdin hyvin esimerkiksi valtakir-
jakauppaa kohtelemalla kaikkia tasapuolisesti ja
Idpindkyvasti”, Jumppanen kertoo.

Valtakirjakauppa on Kuution avulla tehtévissa puu-
kaupan kilpailutuksissa yleisempdd kuin markkinoil-
la tavallisesti. Kaksi kolmasosaa Kuution kaupoista
tehdddn valtakirjalla, kun kaikista kaupoista osuus
on yksi kolmesta.

”Kaytdmme Metsd Groupissa Kuutiota suoraan

omasta metsdjdrjestelmdstd, mikd tehostaa toi-
mintaamme ja tdydentdd digitaalisen asiakaspol-
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kumme alusta loppuun. Valtakirjakaupan siirtymi-
nen Kuution on ollut toivottu kehityssuunta”, Juha
Jumppanen sanoo.

Asiakaspalautteiden perusteella Kuution kdytetta-
vyyteen ollaan tyytyvdisid ja palvelua kehitetddn
jatkuvasti. Tekniikka toimii luotettavasti ja véhen-
tdd paperitydn tarvetta sekd niihin liittyvid inhimil-
lisia virheita.

“Vastaamme jokaiseen tarjouspyyntddn ensisijai-
sesti tarjouksella, mutta jos jostakin syystd kyseistd
leimikkoa ei ole mahdollista ostaa, niin laitamme
Kuution kautta ei kiitos -viestin, mik&d mielestam-
me kuuluu hyvddn kauppatapaan”, Metsd Groupin
Juha Jumppanen kuvaa yhtiénsd toimintatapaa
Kuutiossa.



KUUTIO METSAAMMATTILAISELLE / KAYTTAJIEN KERTOMAA

Sakari Hautala, MHY Keski-Suomi

KUUTIO SOPII AMMATTILAISEN

TYOKALUKSI

Metsdasiantuntija Sakari Hautalalla piti kesalla
kiirettd. Puunostajat olivat MHY Keski-Suomen
alueella koronavuodesta huolimatta hyvin liikkeel-
18, ja tarjouspyyntdja Idhti metsGnomistajilta os-
tajille vilkkaaseen tahtiin. Hautalan tyo olisi kdynyt
verkkaisesti ilman Kuution apua.

“Olen kayttanyt Kuutiota koko ajan heti alusta
IGhtien. Tarjouspyynnot saa Kuution kautta kate-
vasti nappia painamalla kaikille palvelussa mukana
oleville ostajille”, Sakari Hautala kertoo.

Keski-Suomessa on puukauppa kdynyt viime vuo-
sina muutenkin vilkkaasti, silld Metsd Groupin Aa-
nekosken tehdas on lisdnnyt alueen puunkysyntda
tuntuvasti. Adnekoski nielee 6,5 miljoonaa kuutiota
puuta vuodessa.

Sakari Hautalan mielestd Kuutiossa on parasta,
ettd sen avulla tavoittaa lukuisat puunostajat ker-
ralla, mikd sadstad aikaa ja vaivaa. Lisaksi palvelu
toimii luotettavasti ja tietoturvallisesti. MHY Kes-
ki-Suomessa kaupat hoituvat Kuutiolla valtakirjalla
metsdnomistajan puolesta.
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”Uskon, ettd sahkdinen kaupankdynti tulee lisGdan-
tymdadn kuten muutenkin arjessa. Kdytdmme jo
esimerkiksi digitaalisia allekirjoituksia ja muita
palveluita. Kuution kdyttdé varmasti yleistyy”, Sakari
Hautala uskoo.

Hautalan mukaan aivan kaikki puunostajat eivat
vield ole ottaneet Kuutiota tayteen kdyttoon, mika
olisi puukaupan ja markkinoiden tehostamisen
kannalta toivottavaa. Myds metsdnhoitoyhdistyk-
silléd on hdnen mukaansa vield kehitettdvad omassa
toiminnassaan.

“Toivottavasti kaikki metsdjdarjestelmdt saadaan
pelaamaan saumattomasti Kuution kanssa, jotta
mit&dn tietoja ei tarvitsisi endd siirtad kasipelilla
jarjestelmdstd toiseen. Se on yhtd lailla yhdistysten
kuin metsénomistajien ja puunostajien etu”, MHY
Keski-Suomen metsdasiantuntija Sakari Hautala
toivoo.

Metsdnhoitoyhdistykset tarjoavat apua puukaupan

kilpailuttamiseen. Ne arvioivat leimikot ja valvovat
puunkorjuuta metsdnomistajan puolesta.

i

“Tarjouspyynnot saa Kuution
kautta katevasti nappia
painamalla kaikille palvelussa
mukana oleville ostajille.”



KUUTIO METSAAMMATTILAISELLE / KAYTTAJIEN KERTOMAA

“Jokainen puukauppaketjussa
mukana oleva hyotyy
digitalisaatiosta.”
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Ari Karhapaad, Tornator

OSTAJIEN AKTIIVISUUS

HYVALLA TASOLLA

Yksi Kuution osakkaista on Suomen suurin yksityi-
nen metsdnomistaja Tornator. Silld on suomalaista
metsdd 630 000 hehtaaria eli runsas hehtaari
jokaista metsdnomistajaa kohti. Tornator tekee
aktiivista puukauppa, mikd tietdd jatkuvaa tarjous-
pyyntdjen virtaa. Sen sujuvoittamiseen ja toimin-
tansa tehostamiseen yhtio kdyttdd Kuutiota.

”Olemme kdyttdneet Kuutiota suoraan oman
metsdjdrjestelmdmme kautta alusta asti. Kuutio
on tuonut tarkkuutta ja tehokkuutta puukauppaan.
Jos lghettdisimme esimerkiksi 200 tarjouspyyntéd
samaan aikaan jollain muulla tavalla, se olisi huo-
mattavasti hitaampaa ja riksialttiimpaa”, kertoo
Tornatorin lilkketoimintajohtaja Ari Karhapdd.

Kuution kayttd saa kiitosta etenkin helppoudesta
ja kayttévarmuudesta. Tarjouspyynnét IGhtevat os-

tajille luotettavasti ja helposti nappia painamalla.

Ari Karhap&&n mukaan puunostajat ovat paran-
taneet tasaisesti Kuution kdyttod. Tarjouksia seka
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vastauksia tulee huomattavasti nyt aivan eri tah-
tiin kuin alkuvaiheessa.

“Jokainen puukauppaketjussa mukana oleva
hy6tyy digitalisaatiosta. Kuutiossa kartat ja liitteet
lilkkuvat tehokkaasti ja luotettavasti tarjouspyyn-
téjen mukana. Erityisen tarkedd on geometrioiden
siirtyminen puunostajille, ngin laki- ja luontokoh-
teetkin siirtyvat luotettavasti metsdkoneeseen

Jja metsdkoneenkuljettajalle asti”, Tornatorin Ari
Karhapdd kuvailee kdyténnon etuja.

Korona-aika on lisdnnyt digitaalisten palvelujen
kayttdd, mikd nakyy myos Kuution tilastoissa.
Mukaan on tullut uusia kdyttdjid jo vanhat ovat
aktivoituneet. Digitaaliset palvelut ovat ottaneet
poikkeusaikana harppauksen eteenpdin, kun on
havaittu paljon aikaa, vaivaa ja rahaa etdpalveluil-
la voidaan sadstad.

”Kaikki hyétyvat enemman, mitd enemmdn Kuutio-
ta kdytetadn”, Karhapdd muistuttaa.



KUUTIO METSAAMMATTILAISELLE / KAYTTAJIEN KERTOMAA

Yksi Kuutiota kayttavistd aktiivisista puunostajista
on Suomen suurin yksityinen sahayhtioé Versowood
Oy. Yhti6 on ollut Kuution kehitystyossa tiiviisti mu-
kana ja osakkaana taustayhtié Suomen Puukaup-
pa Oy:ssd. Versowoodin metsdjohtaja Jussi Torpo
pitdd Kuutiota tdrkednd harppauksena digiaikaan.

”Kuutio tarjoaa nykyaikaisen tyékalun kaikille osa-
puolille. Tieto liikkuu vaivattomasti ja metsdnomis-
tajalle sekd metsdlle saadaan raataldityd yksilol-
lista kasittelya ottamalla esimerkiksi luontoarvot
paremmin huomioon”, Torpo sanoo.

Kuutio tehostaa puukaupan kilpailuttamista ja va-
pauttaa aikaa asiakaspalveluun. Aika on arvokasta
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Jussi Torpo, Versowood

KUUTIO LISAA TARKKUUTTA
JA TEHOKKUUTTA PUUKAUPPAAN

niin metsdnmyyjille, ostajille kuin valittdjille. Torpo
toivoo, ettd eri tahojen kdyttadmat metsdjdrjestel-

mat sovitettaisiin yhteen Kuution rajapinnan kanssa.

”Oma, tuleva metsdjarjestelmdmme mahdollistaa
kaikkien hyotyjen ulosmittaamisen Kuutiosta. Nain
toimimalla puukaupasta saadaan paras teho irti,
mikd on kaikkien etu”, Torpo kertoo.

Kuutio on siirtdnyt puumarkkinat digitaaliseksi ja
korona-aika on vauhdittanut siirtymistd kokonaan
sahkoisiin palveluihin ja etdyhteyksiin. Torpo toivoo,
ettd eri osapuolet omaksuisivat nopeasti uudet
toimintatavat, vaikka vanhasta irtaantuminen voi
olla joillekin vaikeaa.
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”Kuutio tarjoaa nykyaikaisen
tyokalun kaikille osapuolille.”

”Muutos on nopeaa ja iso kehitysloikka on jo otettu.
Kilpailuttaminen Kuutiossa on luotettavaa ja tie-
tojen hallinta helpompaa sekd virheettdmampdd
kuin aiemmin. Paljon on saavutettu, mutta vield on
tehtdvad, jotta Kuutiosta tulee kaikkien ammatti-
laisten ensisijainen tydkalu.”

Kuutio ja sen hyddyntdmdat metsdvaratiedot avaa-
vat metsdnomistajalle lagjan ndkymdn metsdasioi-
den hoitoon ja puukauppaan.

"Nyt metsdnomistaja pystyy myds aiempaa parem-
min ottamaan huomioon oman metsdn erityispiir-
teet”, Versowoodin Jussi Torpo lisaa.



KUUTIO METSAAMMATTILAISELLE / VAHVUUDET

VAHVUUDET
METSAAMMATTILAISELLE TOP3

1. HELPPOUS
2. NOPEUS
3. LUOTETTAVUUS
Toimimaan . _
HelppokayttomenTa rJ ous pyynto Vhdells Innolink 2020, kysytty spontaanisti

eli avoimella kysymyksella

eutraallus

o N
N Vahvuuksia&ia..

Kasntaaksenl
Pa ivaa
Avoin

Nakyviin o .Kaytetta’vyys
Kilpailutus
Kuutlon I I
Loyda Kokoaay
Riippumaton

Palveluja v:l:mmuat ¢ 1'<Uoraan ® Synkronointi Turvallinen
Neutraaliarn TehokasNy kijqi K1 S Uil Simi

PalvelutS da Tarjolla
Moderni
Erinomaisen Kynnys Yhteen Kannustava
Toimivuus

Lapindkyvyys S6t Riippumattduusies

Vasta

Kiireisten

Sivuston Valtakirjaleimikot

Kartta Ohjelmistotuotanto

Tasapuohsuus

Tarjouspyynto_ Metsajar]este[mnnD gitali
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KUUTIO LUKUINA

KUUTIO® LUKUINA 2020

Kuutioon 2020 rekisteroityneista
metsdanomistajista
Kilpailutetut

p;:ttﬁzgt joista 84 % Niistd

44 85, yksityismetsdn- 74 %% valtakirjalla tehtyjé
% o i
omistajien o & it oot
on uusia tai on asettanut 3 ’4 milj. m? o :, s 26 % metsdnomistajan
kokemattomia tavoitteekseen Ppoja. suoraan lahettamid.
metsdnomistajia taloudellisen tuoton

Kuutiossa kilpailutetut puukaupat kumulatiivisesti vuonna 2020, m®

20 000 000

19 000 000

18 000 000

17 000 000

16 000 000

15 000 000 Uit Maalis Kesd Syys Joulu
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SUOMEN PUUKAUPPA OY

SUOMEN PUUKAUPPA OY
TAHTOTILA

Suomen suosituin sahkoinen puukauppapaikka
Kuutio palvelee puukaupan osapuolia
tasapuolisesti, kayttgjaystavallisesti ja
kustannustehokkaasti.

000000
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SUOMEN PUUKAUPPA OY / STRATEGIA

STRATEGIAN TOIMINNALLISET
TAVOITTEET

000000

Kuutio on kaikille osapuolille kayttajaystavallinen
ja kustannustehokas ratkaisu puukaupan
tarjouspyyntgjen jattdmiseen ja niihin vastaamiseen

Kaikki merkittavat puukaupan osapuolet
Suomessa kayttavat Kuutiota kattavasti ja
tarkoituksenmukaisella tavalla

Yhtio keskittyy strategiakaudella puukauppapaikan
kehittGmiseen

Kuution uudistettu strategia viestitadn tehokkaasti

Kuution avulla aktivoidaan uusia ja kokemattomia
metsdnomistajia puukauppaan
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SUOMEN PUUKAUPPA OY / HALLITUKSEN KATSAUS

Hallituksen katsaus

KUUTION TAVOITTEENA KASVATTAA
SAHKOISTA PUUKAUPPAA

Kuutio on kaikille metsdalan osapuolille avoin,
tasapuolinen, helppokdyttdinen ja kustannusteho-
kas ratkaisu puukauppojen toteuttamiseen sahkoi-
sesti. Suomen Puukauppa Oy:n strategian mukaan
Kuutiossa keskitytddn erityisesti puukauppaomi-
naisuuksien kehittdmiseen. Vuoden 2020 aikana
toiminnan painopisteend olivat ammattilaiset,
kuten metsdnhoitoyhdistykset, ja valtakirjakau-
pan tarpeiden huomioon ottaminen sekd ostajien
aktivoiminen.

Pitkdn aikavalin tavoitteena on aktivoida uusia

ja kokemattomia metsénomistajia puukauppaan.
Kuutiossa metsdnomistaja voi itse valita tekeekd
puukauppaa ammattilaisen, kuten metsdnhoito-
yhdistyksen avustamana valtakirjalla, vai haluaako
kilpailuttaa puukaupat kokonaan tai osittain itse.
Metsdnomistajien aktivointi korostuu strategian
toimeenpanossa vuoden 2021 aikana.

Suomen Puukauppa Oy:n hallitus tahtad siihen, etta
kaikki merkittavat puukaupan osapuolet Suomessa
kayttavat Kuutiota kattavasti ja tarkoituksenmukai-
sella tavalla. Ostajaorganisaatioiden sitoutuminen
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on vahvaa, mikd nakyy aktiivi-
suutena Kuution kaytossd. Kuu-
tiossa tehtyyn tarjouspyyntdihin
tulee tarjous tai vastaus noin
99,5 prosenttisesti. Tavoitteena
on, ettd myos metsdnhoitoyh-
distykset kasvattavat Kuution
kayttdd. Kuluneella kaudella
vain kolmasosa metsdnhoitoyh-
distyksista kaytti Kuutiota.

Suomen Puukauppa Oy tekee

toitd Kuution kdyton edistami-

seksi. Vaikka Kuution kautta tehtyjen tarjouspyyn-
téjen madra kasvoi viime vuonna yli 30 prosenttia
edellisestd vuodesta, niin kasvu seka valtakirjakau-
passa ettd yksityismetsdnomistajien suorissa puu-
kaupoissa voisi olla vield paljon suurempaa. Met-
s@nomistaja itse paattad miten Kuutiota kayttaa.

Suomen Puukauppa Oy:n operatiivinen toiminta
on ollut edelleen kustannustehokasta ja talous on
pidetty tasapainossa. Yhtion tasapainoinen talou-
dellinen tilanne antaa hyvdn perustan edetd kohti
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Juha Hakkarainen
hallituksen jasen, MTK

hallituksen jasen, Tornator

hallituksen jasen, MHY Keski-Suomi

A
Juha Ojala
hallituksen puheenjohtaja

Erkki Metsola

Ari Karhapad Ville Parkkinen

Jussi Linnala Janne Partanen

strategian 2022 tavoitteita. Metsdnomistaja 2020
-tutkimuksen mukaan noin 70 prosenttia metsdn-
omistajista harkitsee Kuution kdyttéd. Kuution
oman asiakastyytyvdisyyskyselyn perusteella 88
prosenttia ammattilaisista odottaa lisddvansa tai
vdhintadn pitdvansd Kuution kdyton ennallaan
vuonna 2021. Vastaavasti Kuutiota asiantuntijapal-
veluiden tilaamiseen tai omatoimiseen puukaup-
paan kdayttdneistd 99 prosenttia lupaa kdyttdad
palvelua uudestaan. Ndma tiedot antavat Kuution
kasvavalle kaytodlle hyvat mahdollisuudet.

hallituksen jasen, UPM

hallituksen jasen, Koskisen puunhankinta

hallituksen jasen, Stora Enso



SUOMEN PUUKAUPPA OY / TOIMITUSJOHTAJAN KATSAUS

Toimitusjohtajan katsaus

KUUTION KAYTTAJATYYTYVAISYYS

PARANI

Koronavuosi sujui Kuution kannalta vakaasti ja
kaikkien kayttdjaryhmien tyytyvdisyys Kuutioon
jatkoi kasvuaan. Kyseessd oli kolmas kokonainen
vuosi, jolloin palvelu oli kaikkien puukaupan osa-
puolten kdytettdvissd. Toimintaamme on koko ajan
ohjannut asiakkaiden kuunteleminen. Vuonna 2020
toiminnan painopisteend olivat ammattilaiset,
kuten metsdnhoitoyhdistykset ja valtakirjakauppa,
sekd ostajien aktivoiminen.

Ensimmadistd kertaa Kuution tyytyvdisimmaksi
kayttajaryhmdaksi ammattilaisten joukossa nousivat
metsdnhoitoyhdistysten toimihenkildt, ja valtakirja-
kauppa kasvoi 43 prosenttia edellisestd vuodesta.
Kaikkein tyytyvdisimpid ovat olleet ne organisaa-
tiot, jotka ovat ottaneet kayttddn kaksisuuntaisen
rajapinnan.

Ostajaorganisaatioiden Kuution kdyttd on edelleen
kasvanut. Kuution kautta viime vuoden aikana val-
takirjakaupan tarjouspyyntdjen vastausprosentti
oli melkein sata. Ammattilaiset arvostavat Kuutios-
sa eniten helppoutta, nopeutta ja luotettavuutta.

Vastaavasti Kuutiota asiantuntijapalveluiden ti-
laamiseen tai omatoimiseen puukauppaan kdytta-
neistd metsdnomistajista 99 prosenttia ilmoittaa
kayttdvdnsd palvelua uudestaan, ja 96 prosenttia
yksityismetsdnomistajista kertoo olevansa tyyty-
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vaisid Kuution kaytettdvyyteen. Heille Kuution suu-
rimmat vahvuudet ovat olleet palvelun helppous,
luotettavuus ja ostajien tavoitettavuus.

Kokonaisuutena puukaupan volyymi Kuutiossa
kasvoi kolmanneksella, emme kuitenkaan saa-
vuttaneet tdltd osin asetettuja kasvutavoitteita.
Luonnonvarakeskuksen Metsdnomistaja 2020 -tut-
kimuksen perusteella 70 prosenttia metséinomista-
Jjista harkitsee Kuution kayttdd, ja oma kyselymme
kertoo, ettd 88 prosenttia ammattilaisista aikoo li-
sGtd tai vahintddn pitdd Kuution kdytdon ennallaan.

Suomen Puukauppa Oy:n osakkaiden tarjoama tuki
on mahdollistanut kustannustehokkaan ja laaduk-
kaan palvelun kehittdmisen ja yllGpitdmisen. Pienet
ja tehokkaat resurssit sekd verkostomainen toimin-
ta pitdvat toimintakulumme hallinnassa. Tietojar-
jestelmadinvestoinneista huolimatta ammattilaisilta
perimi@mme maksuja on voitu alentaa. Ne ovat nyt
vain noin puolet alkuvaiheen maksuista. Yksityisille
metsdnomistajille Kuution kdytté on maksutonta.

Suomen Puukauppa Oy:n strategiassa painotimme
viime vuonna Kuution ammattimaisia kayttdjid.
Vuonna 2021 nostamme ammattilaisten rinnalle yksi-
tyiset metsdnomistajat. Tavoitteenamme on aktivoi-
da etenkin uusia ja kokemattomia metsdnomistajia
tekemd&dn puukauppaa. Kuutioon vuonna 2020 rekis-
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Aku Mdkela

terdityneistd uusista asiakkaista noin 40 prosentilla ei
ollut aiempia kokemuksia puukaupoista.

Koronavuosi ndytti, ettd luotettaville ja turvalli-
sille kaupankdyntialustoille on tilausta. Kuutiossa
jokainen metsdnomistaja voi itse valita tekeekd
puukauppaa ammattilaisen kuten metsdnhoito-
yhdistyksen avustamana valtakirjalla vai haluaako
kilpailuttaa puukaupat kokonaan tai osittain itse.

Yhtion vakaa talous antaa hyvat edellytykset strate-
giamme toteuttamiselle. Tavoittelemme 25 prosentin
kasvua Kuution kautta tapahtuvassa puukaupan
volyymissa vuosittain. Strategiamme mukaisesti
keskitymme edelleen puukauppaan ja tavoittelemme
merkittavad kdyttoastetta Suomen puukaupasta.

Jatkamme asiakkaidemme toiveiden ja tarpeiden

kuuntelemista sekd niihin vastaamista. Haluamme,
ettd niin puunostajat, myyjat kuin valittajat otta-

vat kaikki tehot Kuutiosta irti.



SUOMEN PUUKAUPPA OY / OSAKKAAT

SUOMEN PUUKAUPPA OY:N OSAKKAAT

Kuutio on kaikille avoin ja tasapuolinen. Suomen Puukauppa Oy:n osakkaiden
lisaksi Kuutiota kayttavat kymmenet muut metsdalan organisaatiot.

Kuution omistaa Suomen Puukauppa Oy, jonka ddnivaltaisen A-osakesarjan
omistus jakautuu tasapuolisesti puuta myyvien ja ostavien tahojen valille.

MYYJAT, jotka ovat Suomen Puukauppa Oy:n osakkaana OSTAJAT, jotka ovat Suomen Puukauppa Oy:n osakkaana
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SUOMEN PUUKAUPPA OY / TALOUDEN AVAINLUVUT

SUOMEN PUUKAUPPA OY

TALOUS JA TILINPAATOS

Tunnusluku 2015 - 2016 2017 2018 2019 2020
Kayttokate-% -157 % 34 % 35 % 35 % 46%
Liikevoitto-% -220 % 14 % 20 % 10 % 9% Liikevaihdon kehitys
Nettotulos-% -220 % 14 % 19 % 8% 7%
1500 000 [~
Omavaraisuusaste 74 % 68 % 78 % 83 % 78%
1200 000 -
Quick ratio 1,3 2,9 3,2 3,8 4,2
Current ratio 13 2,2 2,6 2,8 2,2 900 000 -
Sijoitetun pddoman tuotto -63 % 1M % 20 % 7% 5% 600 000
Suhteellinen velkaantuneisuus-% 0 % 35 % 14 % 15 % 30%
Nettovelkaantumisaste -38 % -29 % -18 % -36 % -27% SR -
oL
2016 2017 2018 2019 2020
TULOSLASKELMA 2015 - 2016 2017 2018 2019 2020
LIIKEVAIHTO 178 640€ 724598€ 1323227€ 909078+€ 829 279 €
Liiketoiminnan muut tuotot ja kulut yht. 4184 € 225 891€ 59 990 € 1m4M€ 35 000 € . .
Oman pddoman kehitys
Henkiléstokulut yhteensé -93052€ -141998 € -152973 €  -159 576 € -97 567 €
1500 000 [~
Poistot ja arvonalentumiset yhteensd -12000€ -142300€ -207289€ -228658€ -306 070 €
Liiketoiminnan muut kulut yhteensa -370384 € -563295€ -764564 € -441192€ -387758 € 1200 000 -
LIIKEVOITTO -393100 € 102 895 € 258 390 € 91063 € 72885 €
900 000
Rahoitustuotot ja -kulut -48 € -2181€ -7273 € -3837€ -2 866 €
TULOS ENNEN VEROUA -393147€ 100714 € 251117 € 87226 € 70 018 € 600 000 -
Verot yhteensd O€ 0 € O € -10 176 € -14 301 €
300 000 -
TILIKAUDEN VOITTO -393147 € 100714 € 251117 € 77 051€ 55717 €
oL
Kéyttskate (EBITDA) -281100 € 245196 € 465679€  319721€ 378954 € 2016 2017 2018 2019 2020
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SUOMEN PUUKAUPPA OY / TILINPAATOS

TILINPAATOS TILIKAUDELTA
1.1.2020-31.12.2020

TULOSLASKELMA

LIIKEVAIHTO
Liiketoiminnan muut tuotot

Henkiléstdkulut
Palkat ja palkkiot
Henkildsivukulut
Elgkekulut
Muut henkildsivukulut
Henkildstokulut yhteensd

Poistot ja arvonalentumiset
Suunnitelman mukaiset poistot

Poistot ja arvonalentumiset yhteensd

Liiketoiminnan muut kulut

LIIKEVOITTO (TAPPIO)
Rahoitustuotot ja -kulut
Muut korko- ja rahoitustuotot
Muut korko- ja rahoituskulut
Rahoitustuotot ja -kulut yhteensd

TULOS ENNEN TILINPAATOS-
SIIRTOJA JA VEROJA
Tuloverot

TILIKAUDEN VOITTO (-TAPPIO)
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11.2020-31.12.2020

829 278,84
35 000,00

-89 223,49
-8 343,23
-9 600,16

1256,93

-97 566,72

-306 069,75

-306 069,75

-387 757,82

72 884,55

1810,76

-4 677,12
-2 866,36

70 018,19
-14 301,42
55 716,77

11.2019-3112.2019

909 078,43
11 411,29

-136 850,00
-22726,33
-22148,75

-577,58
-159 576,33

-228 657,75

-228 657,75

-441192,26

91063,38

68,20

-3 905,03
-3 836,83

87 226,55
-10 175,71
77 050,84

TASE

VASTAAVAA
PYSYVAT VASTAAVAT

Aineettomat hyodykkeet
Liikearvo
Muut pitkdvaikutteiset menot
Aineettomat hyddykkeet yhteensd
Aineelliset hyodykkeet
Koneet ja kalusto
Aineelliset hyédykkeet yhteensd
Pysyvdat vastaavat yhteensd
VAIHTUVAT VASTAAVAT
Saamiset
Pitkdaikaiset saamiset yhteensd
Lyhytaikaiset saamiset yhteensd
Saamiset yhteensd
Rahat ja pankkisaamiset
Vaihtuvat vastaavat yhteensd
VASTAAVAA YHTEENSA
VASTATTAVAA

OMA PAAOMA
Osakepddoma

Sijoitetun vapaan oman pddoman rahasto

Edellisten tilikausien voitto (tappio)
Tilikauden voitto (-tappio)
Oma pddoma yhteensd

VIERAS PAAOMA

PitkGaikainen vieras pddoma yhteensa
Lyhytaikainen vieras pddoma yhteensd

Vieras pddoma yhteensd

VASTATTAVAA YHTEENSA
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31.12.2020

0,00
107214419
107214419

22 085,18

22 085,18

1094 229,37

10 475,89
125 277,92
135 753,81

609 583,62

745 337,43

1839 566,80

5 000,00
1218 800,00
35734,82
55 716,77
1315 251,59

192 004,92
332 310,29
524 315,21

1839 566,80

31.12.2019

80 000,00
762 450,90
842 450,90

14 761,66

14 761,66

857 212,56

11 501,00
143 281,55
154 782,55

584 991,68

739 774,23

1596 986,79

5 000,00
1218 800,00
-41 316,02
77 050,84
1259 534,82

73 529,32
263 922,65
337 451,97

1596 986,79



TILINPAATOKSEN LAATIMISTA KOSKEVAT LIITETIEDOT

Tilinpddatoksen laatimisperiaatteet

Yritys on kirjanpitolain mukainen pienyritys ja tilinpddtds on laadittu
noudattaen PMA 2-3 luvun pienyrityssddnndstod.

Jaksotusperiaatteet ja -menetelmdt

Suunnitelman mukaiset poistot on laskettu
taloudellisen pitoajan perusteella seuraavasti:

Aineettomat hyddykkeet
Aineelliset hyédykkeet

Oman pddoman muutokset

Osakepddoma
tilikauden alussa ja lopussa

Sidottu oma

pddoma yhteensd
Sijoitetun vapaan oman
pddoman rahasto tilikauden
alussa ja lopussa

Edellisten tilikausien voitto
(-tappio) tilikauden alussa
ja lopussa

Tilikauden voitto (-tappio)

Vapaa oma pddoma yhteensd

OMA PAAOMA YHTEENSA
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5 vuoden tasapoisto

25 % menojadnnodspoisto

2020

5 000,00

5 000,00

1218 800,00

35734,82

55 716,77

1310 251,59

1315 251,59

2019

5 000,00

5 000,00

1218 800,00

-41 316,02

77 050,84

1254 534,82

1259 534,82

VAKUUDET JA VASTUUSITOUMUKSET

Omasta puolesta annetut vakuudet Vakuus

Yrityskiinnitykset 250 000,00 €

Vuokravastuut 106 130,67 €

Liitetiedot henkilostostd ja toimielinten jdasenistd
Keskimdadrdinen lukumdadra tilikauden aikana
2020 2019

2 3

OSAKEYHTIOLAIN TARKOITTAMAT
TOIMINTAKERTOMUSTIEDOT

Hallituksen esitys yhtion voittoa koskeviksi toimenpiteiksi:

Voitonjakokelpoiset varat tilinp&dtoksessa ovat 1310 251,59 euroa, josta tilikauden
voittoa 55 716,77 euroa. Hallitus esittdd yhtidokokoukselle, ettd tilikaudella kertynyt
55 716,77 euron voitto siirretddn kokonaisuudessaan yhtién vapaaseen omaan
pddomaan ja ettd osinkoa ei jaeta.

Helsinki 16.2.2021

Juha Ojala, hallituksen puheenjohtaja Juha Hakkarainen, hallituksen jasen
Ari Karhapad, hallituksen jasen Jussi Linnala, hallituksen jasen
Erkki Metsola, hallituksen jasen Ville Parkkinen, hallituksen jasen

Janne Partanen, hallituksen jasen Aku Mdakeld, toimitusjohtaja

TILINPAATOSMERKINTA

Suoritetusta tilintarkastuksesta on annettu kertomus 16.2.2021 Turussa.
KPMG Oy Ab

Tilintarkastusyhteisd

Esa Kailiala

KHT
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SUOMEN PUUKAUPPA OY / TILINTARKASTUSKERTOMUS

TILINTARKASTUSKERTOMUS

Suomen Puukauppa Oy:n yhtiokokoukselle

Lausunto

Olemme tilintarkastaneet Suomen Puukauppa Oy:n
(y-tunnus 2725071-2) tilinpddatsksen tilikaudelta
1.1.-31.12.2020. Tilinpadtos sisaltad taseen, tuloslas-
kelman ja liitetiedot.

Lausuntonamme esitdmme, ettd tilinpadtds antaa
oikean ja riittdvan kuvan yhtién toiminnan tu-
loksesta ja taloudellisesta asemasta Suomessa
voimassa olevien tilinpadtdksen laatimista koske-
vien sddnndsten mukaisesti ja tayttad lakisGateiset
vaatimukset.

Lausunnon perustelut

Olemme suorittaneet tilintarkastuksen Suomessa
noudatettavan hyvan tilintarkastustavan mukai-
sesti. Hyvan tilintarkastustavan mukaisia vel-
vollisuuksiamme kuvataan tarkemmin kohdassa
Tilintarkastajan velvollisuudet tilinpddtéksen tilin-
tarkastuksessa. Olemme riippumattomia yhtidsta
niiden Suomessa noudatettavien eettisten vaati-
musten mukaisesti, jotka koskevat suorittamaam-
me tilintarkastusta ja olemme tdyttdneet muut
ndiden vaatimusten mukaiset eettiset velvollisuu-
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temme. Kasityksemme mukaan olemme hankki-
neet lausuntomme perustaksi tarpeellisen madardn
tarkoitukseen soveltuvaa tilintarkastusevidenssid.

Tilinpaatosta koskevat hallituksen ja
toimitusjohtajan velvollisuudet

Hallitus ja toimitusjohtaja vastaavat tilinpadtoksen
laatimisesta siten, ettd se antaa oikean ja riittdvan
kuvan Suomessa voimassa olevien tilinpadtok-

sen laatimista koskevien séidnndsten mukaisesti

ja tayttad lakisadteiset vaatimukset. Hallitus ja
toimitusjohtaja vastaavat myos sellaisesta sisdi-
sestd valvonnasta, jonka ne katsovat tarpeelliseksi
voidakseen laatia tilinp&ddtdksen, jossa ei ole vada-
rinkaytoksestd tai virheestd johtuvaa olennaista
virheellisyytta.

Hallitus ja toimitusjohtaja ovat tilinpaatdsta laa-
tiessaan velvollisia arvioimaan yhtion kykya jatkaa
toimintaansa ja soveltuvissa tapauksissa esittd-
madn seikat, jotka liittyvat toiminnan jatkuvuuteen
ja siihen, ettd tilinpaatods on laadittu toiminnan
jatkuvuuteen perustuen. Tilinpddtos laaditaan
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toiminnan jatkuvuuteen perustuen, paitsi jos yhtio
aiotaan purkaa tai sen toiminta lakkauttaa tai ei
ole muuta realistista vaihtoehtoa kuin tehdd niin.

Tilintarkastajan velvollisuudet tilin-
paatoksen tilintarkastuksessa

Tavoitteenamme on hankkia kohtuullinen varmuus
siitd, onko tilinpddatdksessa kokonaisuutena vaa-
rinkaytoksestd tai virheestd johtuvaa olennaista
virheellisyyttd, sekd antaa tilintarkastuskertomus,
joka sisaltad lausuntomme. Kohtuullinen varmuus
on korkea varmuustaso, mutta se ei ole tae siitd,
ettd olennainen virheellisyys aina havaitaan hyvan
tilintarkastustavan mukaisesti suoritettavassa
tilintarkastuksessa. Virheellisyyksia voi aiheutua
vadrinkaytoksesta tai virheestd, ja niiden katso-
taan olevan olennaisia, jos niiden yksin tai yhdessda
voisi kohtuudella odottaa vaikuttavan taloudellisiin
paatoksiin, joita kayttajat tekevat tilin-padatdksen
perusteella.

Hyvan tilintarkastustavan mukaiseen tilintar-
kastukseen kuuluu, ettd kdytdmme ammatillista
harkintaa ja sdilytdmme ammatillisen skeptisyyden



koko tilintarkastuksen ajan. Lisdksi:

« Tunnistamme ja arvioimme vaarinkdytoksesta
tai virheestd johtuvat tilinp&aatdksen olennaisen
virheelli-syyden riskit, suunnittelemme ja suori-
tamme ndihin riskeihin vastaavia tilintarkastus-
toimenpiteitd ja hankimme lausuntomme perus-
taksi tarpeellisen maardn tarkoitukseen sovel-
tuvaa tilintarkastusevidenssid. Riski siitd, etta
vadrinkdytoksestd johtuva olennainen virheellisyys
jaa havaitsematta, on suurempi kuin riski siitd,
ettd virheestd johtuva olennainen virheellisyys
jaa havaitsematta, sillé vadarinkaytokseen voi
liittyd yhteistoimintaa, vadrentamistd, tietojen
tahallista esittdmattd jattadmista tai virheellisten
tietojen esittamistd taikka sisdisen valvonnan
sivuuttamista.

« Muodostamme kasityksen tilintarkastuksen kan-
nalta relevantista sisdisestd valvonnasta pystydk-
semme suunnittelemaan olosuhteisiin nGdhden
asianmukaiset tilintarkastustoimenpiteet mutta
emme siind tarkoituksessa, ettd pystyisimme
antamaan lausunnon yhtidn sisdisen valvonnan
tehokkuudesta.

« Arvioimme sovellettujen tilinpdatoksen laati-
misperiaatteiden asianmukaisuutta sekd johdon
tekemien kir-janpidollisten arvioiden ja niista
esitettavien tietojen kohtuullisuutta.

- Teemme johtopddatoksen siitd, onko hallituksen
ja toimitusjohtajan ollut asianmukaista laa-
tia tilinpadtos perustuen oletukseen toiminnan
jatkuvuudesta, ja teemme hankkimamme tilintar-
kastusevidenssin perusteella johtopddtdksen siitd,
esiintyyko sellaista tapahtumiin tai olosuhteisiin
liittyvad olennaista epdvarmuutta, joka voi antaa
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merkittdvad aihetta epdilla yhtion kykya jatkaa
toimintaansa. Jos johtop&adtoksemme on, ettd
olennaista epdvarmuutta esiintyy, meiddn taytyy
kiinnittaa tilintarkastuskertomuksessamme lukijan
huomiota epdvarmuutta koskeviin tilinpadtok-
sessd esitettdviin tietoihin tai, jos epdvarmuutta
koskevat tiedot eivat ole riittdvid, mukauttaa lau-
suntomme. Johtopddtdksemme perustuvat tilin-
tarkastuskertomuksen antamispdivadn mennessd
hankittuun tilintarkastusevidenssiin. Vastaiset
tapahtumat tai olosuhteet voivat kuitenkin johtaa
siihen, ettei yhti6 pysty jatkamaan toimintaansa.
Arvioimme tilinpadatoksen, kaikki tilinpaatdksessa
esitettavdat tiedot mukaan lukien, yleistd esitta-
mistapaa, rakennetta ja sisaltdd ja sitd, kuvastaa-
ko tilinp&atds sen perustana olevia liiketoimia ja
tapahtumia siten, ettd se antaa oikean ja riitta-
vdan kuvan.

Kommunikoimme hallintoelinten kanssa muun
muassa tilintarkastuksen suunnitellusta laajuudes-
ta ja ajoituksesta sekd merkittavista tilintarkastus-
havainnoista, mukaan lukien mahdolliset sisdisen
valvonnan merkittavat puutteellisuudet, jotka
tunnistamme tilintarkastuksen aikana.

Turussa 16. helmikuuta 2021
KPMG OY AB

Esa Kailiala
KHT
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