Vuosikirja 2019

Suomen Puukauppa Oy




KAKSI TAPAA KAYDA PUUKAUPPAA

KUUTIO® on metsdnomistajille, metsdnhoitoyhdis-
tyksille, puunostajille ja muille metséalan toimijoille
tarkoitettu avoin ja riippumaton puumarkkinapaikka
verkossa.

Metsdnomistajalle Kuutio on helpoin tapa kilpai-
luttaa puukaupat ammattilaisen avulla tai oma-
toimisesti. Metsdnomistaja itse paattad, kumpaa
tapaa kdyttdd. Kuution kautta tavoittaa Idhes kaikki
Suomen puunostajat, suurimman osan metsdnhoito-
yhdistyksistd, metsapalveluyrittdjia ja muita palve-
luntarjoagjia. Kuution kdytté on metsénomistajalle
tdysin maksutonta.

Metsdalan ammattilaisille Kuutio on tehokas tyo-
vdline myydd, valittad ja ostaa puuta sekd tarjota
puukauppaan liittyvéd neuvontaa ja asiantuntijapal-
veluita.

Rekisterdidy kayttajdksi yksityisend metsédnomista-
jana tai Idhetd organisaation rekisterditymispyynto
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KUUTIO® METSANOMISTAJALLE
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Me’rséinomisi'aja

4

1. Rekisterdidy pankkitunnuksilla tai mobiilivarmenteella osoitteessa:

. . . . . e . . Metsavarati t
Kuutio.fi/rekisteroidy. Kuution kdytt6 on metsdnomistajalle maksutonta. etsévaratiedo

Omat Metsaan.fi

0 Q 0 0 0 Q -palvelun metsavara-
tiedot ovat automaat-

kaytossd

Kuutioon voi tuoda
myds oman sdhkoisen
metsasuunnitelman.

2. Taydennd yhteystiedot ja luo kdyttdjatunnukset,
joilla voit jatkossa kirjautua Kuutioon.
3. Sind pdatat, miten hyodynnat Kuutiota.

tisesti metsdnomistajan

Puukauppa valtakirjalla Omatoiminen puukauppa

Kilpailuta puukauppasi ja ldhetd tarjouspyynndt
puunostaijille. Yhdella tarjouspyynnalla tavoitat kaikki
alueesi puunostajat.

Kuutiosta I8yddt alueesi metsanhoitoyhdistyksen tai
muun metsapalveluyrityksen ja saat apua puukaupan
kilpailuttamiseen. Voit ottaa yhteyttd metsGammatti-
laisiin kaikissa sinua askarruttavissa metsdasioissa.

2 3 2

Metsdnhoitoyhdistys tai muut alueen metsGammatti- Puukauppakohteesi alueella toimivat puunostajat
laiset vastaavat yhteydenottopyyntoosi. vastaavat tarjouspyyntddsi. Valitse itsellesi sopivin

ostaja. Halutessasi voit kdyttad apuna Metsdnhoito-
VINKKI: Halutessasi voit valtuuttaa metsénhoitoyhdistyk- yhdistyksen asiantuntemusta.

sen tai muun mefsiipulveluyrif ksen hoitamaan puukaupan
kokonaan puolestasi valtakirjalla tai kayttdd heitd apuna

muuten. Sovi yksityiskohdista yhdessd metsdammattilaisen
kanssa.

VINKKI:

Kirjautumalla siscan

ndet enemmdn

jeita. Kuution kdytto
on metsdnomistajalle
maksutonta.



http://Kuutio.fi/rekisteroidy
https://www.metsaan.fi/

METSANOMISTAJAT

ASIAKASTYYTYVAISYYS

Kuutiossa puukaupan Kuution onnistuminen
tai palvelutilauksen (Asteikko 1-5)
N tehneista perati Luotettavuus 4,4
Mei‘san.omlsi'ajlen mainitsemat Neutraalisuus
Kuution vahvuudet TOP3 9 9 '2 % ja riippumattomuus 4,5
1. He|PPous (2018: 97,1 %) Nykyaikaisuus 4,3
||mo!1'|'| k_qyﬁavqns_a Palvelun helppokdyttdisyys 4,1
2. Nopeus Kuutiota jatkossakin.
Henkiloston ja
3. Nykyaikqisuus asiakastuen toiminta 4,5

Lahde: Innolink, Kuution asiakastyytyvdisyystutkimus 2019.

Tiesitko, etta Yksityismetsien metsdmaa jakautuu omistusmuodoittain:

Yhdessa
Yksin puolison kanssa  Yhtyma Kuolinpesd

Suomessa on
620 000
yksii'yisi'ii

yA % yA %

mei'sc'inomisfajaa? Metsanomistajien ikd Metsdavarallisuuden arvo® Kantorahatulot**
keskimaarin
mrd EUR, mrd EUR,
josta yksityismetsien osuus  josta yksityismetsien osuus
on noin 50 mrd EUR on noin 2,01 mrd EUR

Lahde: LUKE Luonnonvarakeskus/Tilastopalvelut.
" Puuston kantoraha-arvo puutuotannon metsdmaalla 2018 (VMI12).
2019 ennakko, 12.3.2020.




Kauan odotettu

markkinapaikka

Helsinkil@inen etdmetsdnomistaja Jaakko
Temmes on seurannut puukauppojen siirty-
mistd kohti séhkoisia alustoja 2000-luvun
alusta saakka. Hén omistaa useita eri metsd-
palstoja padasiassa Paijat-Hameessa.

“Kuutio kuulosti heti fiksulta idealta kohti
aitoa, sahkoistd puumarkkinapaikkaa. Help-
poa tapaa kilpailuttaa puukaupat oli jo odo-
tettukin. Kuution kautta puunostajia l6ytaa
tehokkaammin kuin viidakkorummun tai puhelinluet-
telon avulla.”

Temmes on alusta saakka suhtautunut Kuutioon
uteliaasti ja halunnut kokeilla, miten erityyppisten
leimikoiden luominen Kuutioon onnistuu.

“Yksinkertaisinta se on silloin, jos Metsadn.fi:n
metsdvaratiedoissa on selkedt kuviot ja puustotiedot
kohdillaan”, han toteaa.

Tallaisen yksinkertaisen leimikon padtehakkuun
Temmes kilpailuttaa Kuutiossa itsendisesti.

Mutta jos leimikon rajaaminen on monimutkaisem-
paa tai hakkuualue koostuu useista eri leimikoista,
hdn turvautuu mieluummin metsdénhoitoyhdistyksen
apuun.

“Toivon, ettd Metsadn.fi:n tiedot tulevat jatkossa
yha tarkemmiksi - silloin Kuution kdytosta tulee entis-
td mutkattomampaa kaikille osapuolille.”

Temmes on ollut mukana Etéimetsdnomistajien
liiton toiminnassa. Hén uskoo, ettd Kuutio on erityisen
tarked tuoreille etimetsdnomistajille ja heille, jotka
eivat halua tai jaksa itse paneutua syvdllisesti alaan.
He saavat halutessaan Kuution kautta suoraan apua
puukauppoihin ja metsdnhoitoon, eivatkd tarvitse
pohjatietoa toimijoista.

Jos toivot, ettd Kuutio kehittyy, pyydd
metsanhoitoyhdistystasi viemadn
kaupat Kuutioon tai tee se itse”

Vertaisarvioinneista lisdarvoa

Kuutioon tarvittaisiin ominaisuus, jossa voisi jattad
puunostajista arvioita muiden kdyttdjien ndhtaville,
Temmes sanoo.

“Haluaisin ndhdd muiden arvioita esimerkiksi
hakkuun laadusta, ennen kuin teen padatoksen siitd,
minkd tarjouksen hyvdksyn. Tallainen ominaisuus toisi
varmasti Kuutiolle lisaa kayttajia.”

Kokenut etdmetsdnomistaja uskoo, ettd mitd
enemmdn Kuutiota kdytetddn, sitd toimivammak-
si ja kaikkia osapuolia hyddyttédvammdaksi palvelu
saadaan.

Temmekselld onkin viesti muille metsdnomistajille.

“Jos toivot, ettd Kuutio kehittyy, pyydd metsénhoi-
toyhdistystdsi viemadn kaupat Kuutioon tai tee se
itse.”

Niin Temmes itsekin aikoo tehda.

Kuutio saastaa
mefsanomis’rajan
aikaa

Juho Korvenoja isdnndi Salossa sukutilaa, jolle
kuuluu metsdd 150 hehtaarin verran. Han on ollut
Kuution kdaytt&ja sen alkuajoista IGhtien.

“Kayttoliittyma on hyvd, ja kdytdn sitd metsd-
varallisuuden hallintaan. Sieltd ndkee selkedsti
metsdvaratiedon ja toimenpiteet, jotka seuraa-
vaksi pit&d tehdd”, hdn sanoo.

Korvenoja on tehnyt Kuutiossa puukauppaa
sekd itsendisesti ettd metsdnhoitoyhdistyksen
avustuksella.

Itse hdn on jattdnyt tarjouspyyntdjd useista
pienistd pddte- ja hoitohakkuista, jotka eivat
euromddrdisesti ole olleet kovin suuria. Tarjouksia
on tullut hyvin.

”Kuution voima korostuu hakkuissa, jotka ovat
kokoelma pienid kohteita. Isoon pddtehakkuuseen
16ytad kylla tarjouksen jattdjia jonoksi asti, mutta
Kuution kautta pienillekin kohteille I6ytyy tekijd ja
oikea hinta”, hdn sanoo.

Kuution kdyttdminen sGastad merkittavasti
Korvenojan aikaa - yksinkertaisissakin kohteissa
tunteja, haastavammissa jopa tydpdivid.

”On katevad, ettd tieto on hyvin koossa
yhdessa paikassa, eika sitd
tarvitse etsiskelld ja

sitten Idhettad jokaisel-
le erikseen, vaan kaikki
tarvittava I6ytyy kootusti
ja tarjouspyynnét lahte-
vat identtising”, Korvenoja
perustelee.



METSANOMISTAJAJIEN KERTOMAA

M - h b hd. k o . (1] -
S L i Palvelusta loytad vusia puunostaijia

Kuutiossakin

Metsdnhoitoyhdistystd Korvenoja kdyttdd apuna
erikoisemmilla hakkuualueilla, joilla on esimerkiksi
suojeluarvoa. Han toivoo, ettd metsdnhoitoyhdistyk-
set siirtyisivat aktiivisesti Kuution kayttdjiksi.

“Toivon, ett& metsdnhoitoyhdistys hoitaa kaikki
puukauppoihini liittyvat asiat Kuution kautta, jotta
sinne jad talteen jdlki siitd, mitd on tehty ja milloin”,
hdn sanoo.

Korvenojan mielestd Kuutio ei misséicin nimessa tee
metsdnhoitoyhdistyksid tarpeettomiksi.

“Yhdistysten asiantuntemusta ja palvelua tarvitaan
edelleen. Puolueettoman neuvonnan tarve vain kas-
vaa, kun etdmetsdnomistajat lisddantyvat ja metsilla
ndhdddn enenevdssd madrin olevan muutakin arvoa
kuin vain puuston arvo.”

Kuution kautta
pienillekin
kohteille I6ytyy
tekija ja A
oikea hinta.” "

Kaisa-Kreetta Tervaseldstd tuli metsdnomistaja 16
vuotta sitten, kun hdn osti miehensd kanssa vanhem-
miltaan sukutilan Porissa. Maatilan mukana tulivat
metsat. Talla hetkellé pariskunta omistaa metsada
reilut sata hehtaaria.

”Olemme ehtineet kokeilla monia tapoja hoitaa
metsad. Olemme kdyttdneet metsdnhoitoyhdistystd
apuna, asioineet suoraan metsdyhtididen kanssa ja
hoitaneet asioita metsurin kautta”, Kaisa-Kreetta
Tervaselkd kertoo.

Kuutio tuli tutuksi Tervaseldlle pari vuotta sitten.
Han teki padatehakkuun valtakirjakauppana metsdn-
hoitoyhdistyksen avustuksella, ja metsdneuvoja kertoi
laittavansa tarjouksen vetdmadn Kuution kautta. Niin
Tervaselkd padtti rekisterdityd palveluun.

”Olen Metsdnhoitoyhdistys Satakunnan hallituk-
sessa, ja siellakin olin kuullut puhuttavan Kuutiosta.
Ajattelin, ett& miksen itsekin kokeilisi.”

Vuosi sitten han jatti ensimmaisen kerran Kuutioon
tarjouspyynnén harvennushakkuusta.

”Yksi Kuution suurimmista eduista on se, etta
palvelun kautta voi I16ytyd jokin pienempi puunostaja,
jolle en muuten hoksaisi laittaa tarjouspyyntéd.”

Tarjousten vertailun jalkeen padtdksen ratkaisi
kokonaisuus, ei pelkkd hinta, sillé Tervaselké ottaa
aina huomioon myds luontoarvot. My6s korjuujdljella
on merkitystd.

”Mottoni on, ettd metsat ovat meilla lainassa
tulevilta sukupolvilta. Siksi tavoitteenani on, ettd ne
sdilyvat elinvoimaisina myds tulevaisuudessa.”

Kuutiossa kilpailutetun leimikon harvennus
sujui odotusten mukaan.

”Olin tehnyt aiemminkin yhteisty6td kyseisen
toimijan kanssa. Kavin viel& ennen korjuun alka-
mista sanomassa kuskille, ettd haluan, ettd metsa

jatetddn ennemmin vaikka véhan liian tihedksi ja

tehdddn vield toinen harvennus ennen padtehakkuu-
ta”
Tulevaisuuden suhteen Tervaselkd toivoo, ettd kaik-
ki alan toimijat I6ytdisivat tiensd Kuutioon.

“Ajatus metsdnomistajien ja puunostajien kaup-
papaikasta on jérkevd, kun vaan kaikki toimijat sita

aktiivisesti kayttavat.”

Olin kuullut puhuttavan
Kuutiosta. Ajattelin, etta

miksen itsekin kokeilisi.

>




KUUTIO® METSAAMMATTILAISEN TYOVALINEENA

- Vastaanota puunostajien tarjoukset ja
vertaile niitd omassa metsdjdrjestelmdssasi.

VINKKI: Vastaathan akftiivisesti kaikkiin
yhteydenottopyyntaihin, koska se lisad
metsdnomistajien asiakastyytyvdaisyytd.

~N
Metsdnhoitoyhdistys . . .
. : A Puunostaja Myyjdorganisaatio
ja puukauppakohteiden vdlittaja
Vastaanota yhteydenottopyyntojd ja palvele * Vastaanota ja tarkastele saamiasi * Ammattimaisena myyjdnd voit kilpailuttaa
metsdnomistajia heitd askarruttavissa asioissa. tarjous- ja yhteydenottopyyntojd. puvkaupat Kuution avulla.
- Tee puukaupan tarjouksia. - Voit hyédyntdd oman metsdjdrjestelman
Kdytd Kuutiota valtakirjakaupan luotettavana metsdsuunnitelmatietoja.
tyokaluna. - Ldhetd tarjouspyynnét puunostdijille ja
VI_NKKI: Vastaa dina Kuution kautta kaikkiin =~ vertaile saamiasi tarjouksia.
- Valtakirjakaupan tarjouspyynnon lahetys .*.a.rllf.‘.’spxynm'h'" tarjouksella tai vapaamuotoisesti - Valitse kannaltasi sopivin puunostaja.
- A . ei kiitos”, koska se lisad asiakastyytyvdisyytta ja
tehokkaasti Jja luotettavasti nhappia alentaa Kuutiosta perittdvia maksuja.
painamalla. y

Rq_japinfq Kuutioon
lisaa tehokkuutta

Kuutio on tasapuolinen, kdyttdjdystavallinen ja
kustannustehokas tyokalu. Kuutiota voi kayt-
tdd kaikissa metsdammattilaisen rooleissa joko
selainkdytsliittymailld tai yrityksen omalla
metsdjdrjestelmdlld, mikdli metsdjarjestelmddn
on rakennettu yhteys Kuutioon. Integraatio
mahdollistaa metsajérjestelman reaaliaikaisen
yhteyden Kuutioon ilman, ettd kdyttdjdn tarvit-
see itse kirjautua Kuutioon.

Kuinka padsen mukaan Kuutioon
tarjoamaan pqlveluifq
mefsc'inomisfajille?

1. Tutustu Kuution kdyttéehtoihin ja hinnastoon
huolellisesti.

2. Lahetd organisaation rekisterditymispyynto

osoitteessa: Kuutio.fi/rekisteroidy

3. Tdydennd yrityksesi tiedot ja luo kdyttdjd-
tunnukset.

4. Vahvista rekisterditymispyynto. Kuution
edustaja on sinuun yhteydessd mahdollisimman
pian.

Lisdd ohjeita: Kuutio.fi/ohjeet

Kuution henkilskunta avustaa kdyttdonotossa.



https://kuutio.fi/rekisteroidy/#/
https://kuutio.fi/kuutio-palvelu/#/

Kilpailutan k&ytdnndssa
kaikki leimikot
Kuutiossa, ellei
metsdnomistaja
valttamatta vaadi
jotain muuta”

Marko Koskela, MHY Siikalakeus

METSAAMMATTILAISTEN KERTOMAA

Kuutio on asiantuntijan paivittainen fyiikalu

Metsdasiantuntija Marko Koskela valvoo hakkuita
Oulun eteldpuolella Piippolan alueella. Pd&osa hénen
vastuullaan olevista kaupoista tehdddn valtakirjalla,
eikd metsdnomistaja yleensd pddse itse seuraamaan,
kuinka tukit kaadetaan ja katkotaan. Jokapdivdisend
tydkaluna Koskelalla on Kuution digitaalinen markki-
napaikka.

“Kilpailutan kdytdnndssa kaikki leimikot Kuutiossa,

ellei metséinomistaja valttamattd vaadi jotain muuta.

Ja hyvin harvoin niin kdy”, Marko Koskela kertoo.

Koskelan asiantuntijuutta tarvitaan, silld 80
prosenttia hénen tekemist&dn puukaupoista syntyy
valtakirjalla. MetsGnomistajat haluavat, ettd kaupat
kilpailutetaan rehellisesti ja tasapuolisesti. Siihen
Kuutio on oiva vdline.

”Kuutiota on helppo kdyttad, ja se on luotettavuu-
den ja tietoturvan kannalta varmempi kuin vanhan-
aikainen sdhkodposti. Se kohtelee kaikkia reilusti, sillé
tarjoukset aukeavat kerralla ndhtaville, joten kukaan
ei pddse vetdmadn valista. Tyolds sahkdposti olisi jo
museokamaa, jos kaikki ottaisivat Kuution kayttéon”,
Koskela pohtii.

Sahkopostista ei ole pdadsty kokonaan eroon, koska
metsdnhoitoyhdistykset eivat ole saaneet oman
metsdjdrjestelmdnsa ja Kuution yhdistavaa raja-
pintaa valmiiksi. Rajapinnan puute teettdd turhaa

Marko Koskela, metsdasiantuntija,
Metsdnhoitoyhdistys Siikalakeus

tyotd, koska tarjousten vertailua varten tietoja joutuu
naputtelemaan jarjestelmdstd toiseen.

“En oikein tiedd, mikd siind on kestdnyt. Onko
rahasta vai ymmadarryksestd puute. Vanha jarjestelma
sdhkoposteineen on selvdsti Kuutiota tydlaampi”,
Koskela kummastelee.

Toinen seikka, mikd vield kaipaa parannusta, on
puunostajien rooli Kuution kayttdjina. Vaikka Ighes
kaikki suurimmat ostajat kayttavat Kuutiota tarjous-
pyyntdjen vastaanottamiseen ja tarjousten jattami-
seen, lisad kayttdjia toivotaan.

”Osa ostajista lahettdd edelleen tarjouksia séthko-
postilla. Se aiheuttaa kaksinkertaista tyotd. Tekemi-
nen helpottuisi ja nopeutuisi entisestddn, jos kaikki
ostajat saataisiin mukaan.”

Koskela toivoo my®&s, etté Kuutiossa tarjouspyyn-
toon voisi liséitd muita asiakirjoja kuten ojakarttoja.

”Monissa leimikoissa on kunnostusojia. Nyt tarjous-
pyyntdon lisGtadn vain teksti, ettd ojalinjat hakataan
samalla kertaa. Se ei yleensda riitd ostajalle, vaan
sitten joutuu soittelemaan perddn ja IGhettdmadn
karttoja. Vaikka Kuutio sdilyisi nykyisell&dn, niin jatkan
varmasti kayttdd. Uskon, ettd uusia kayttdjia tulee
paljon, kun saadaan rajapinnat kuntoon ja kaikki
ostajat mukaan”, Marko Koskela sanoco. B
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Anna Koukonen,

Kaikki puukaupan osapuolet
hyotyvat Kuutiosta, ja siksi toivon,

ettd kaikki metsaalan toimijat
ottaisivat sen kdyttoon.

hankintaesimies, Koskitukki Oy

Anna Koukonen, Koskitukki

Rajapinta toi lisda tehokkuutta

Koskitukki Oy ostaa vuosittain noin kaksi mil-
joonaa kuutiota puuta muun muassa saha- ja
vaneriteollisuuden tarpeisiin. Kaikki Koskitukin
puunostajat hyédyntdvat tydssadn Kuutiota.

Rajapinta Kuution ja Koskitukin oman puu-
kauppajarjestelman vdlille on hiljattain saatu
valmiiksi. Se on helpottanut puunostajien tyotd
huomattavasti.

”Kuutio on jo sindllaén kateva ja helppo kayt-
tad, mutta rajapinta on tuonut liséd tehokkuus-
hyoétyja. Leimikot tulevat katevdsti tarjolle Kuu-
tiosta suoraan omaan jarjestelméddmme ja ovat
siten jatkuvasti ndkyvilld muun, paivittdisen tyén
lomassa. Myds leimikon hinnoittelu ja tarjouk-
sen jattdminen onnistuvat rajapinnan ansiosta
helposti”, sanoo Koskitukki Oy:n hankintaesimies
Anna Koukonen.

Eniten aikaa uusi rajapinta sadstaa valtakirja-
leimikoissa.

”Toivon, ettd metsdnhoitoyhdistykset valta-
kirjaleimikkojen valittajina tarttuvat Kuutioon
hanakammin, silla se on todella hyva tydkalu
puunostajille.”

Myds metsdnomistajille Kuutiota kannattaa
yh& markkinoida aktiivisesti, Koukonen sanoo.

”Metsdnomistajan kannalta Kuutiossa paras-
ta on avoimuus. Kuution kautta tavoittaa kaikki
puunostajat vaivattomasti yhdelld kertaa, eikd
kaikkia heita tarvitse soitella lapi. Kaikki eivat
valttadmattd ole puhelimen pddssa juuri silloin,
kun asia on itselle ajankohtainen, mutta Kuutio
on palveluna ajasta riippumaton.”

Koukonen kiittelee, ettd Kuutiota on kehitetty
kayttdjien toiveiden mukaan.

“Tulostusasiat ja karttojen ominaisuudet ovat
parantuneet paljon. Kaikki puukaupan osapuo-
let hydtyvat Kuutiosta, ja siksi toivon, ettd kaikki
metsdalan toimijat ottaisivat sen kayttoon.” B

Jari Grekula, LET Biowatti
Kuutio helpoﬂaa
puunosi'ajan ’ryiii'c'i

Bioenergia-alan palveluyritys L&T Biowatti Oy toi-
mittaa energiapuuta energialaitoksille ja ainespuuta
metsdteollisuudelle.

Biowatin metsdpalveluasiantuntija Jari Grekula on
ollut Kuution kayttdja alusta saakka. Han oli mukana
Jjo Kuution koekayttdjissa.

”Oma tyoni puunostajana tehostuu, kun nden
Kuution kautta kattavasti tarjouspyynnét. Léyddn
kiinnostavat leimikot vaivattomasti, ja voin panostaa
tydaikaani niihin. Pystyn myds jattdmadn tarjouksen
luottaen siihen, ettd sitd ei katsota ennen tarjousajan
padttymistd, Grekula sanoo.

Raahessa tyoskenteleva Grekula kiittelee sitd, ettda
Metsdnhoitoyhdistys Siikalakeus laittaa kaikki valta-
kirjakaupan tarjouspyynnét Kuution kautta.

“Tallaé hetkella teen noin puolet puukaupoista Kuu-
tion kautta. Osuus saisi mieluusti olla isompikin.”

H&n on myds havainnut, ettd metséinomistajilta
tulee Kuutiossa entistd enemmdn suoria tarjouspyyn-
toja.

“Kuution kautta myyjiksi on tullut uusia metsan-
omistajia, mikd on ilahduttavaa. Yha useammalle
metsdnomistajalle séhkéiset kanavat ovat arkipdi-
vaa.”

Biowatin omassa metsdjdrjestelmdssa ei vield ole
rajapintaa Kuutioon. Grekula odottaa, ettd rajapinta
luotaisiin. Se nopeuttaisi tarjousten tekemista.

”Omaa tyotd helpottaisi myos, jos metsdvaratie-
doissa nakyisi jatkossa my6s energiapuu ja Kuutiossa
olisi tarjouksenjattdjilld mahdollisuus merkitd kulku-
reitteja leimikoille”, Grekula sanoco. l




METSAAMMATTILAISTEN KERTOMAA

Kuution kautta myyjiksi on tullut

uusia metsdnomistajia, mik& on Kari Salo, MHY Siikalakeus
ilahduttavaa. Yhé useammalle

metsénomistajalle sahkdiset Aktiivinen kayto on yhteinen etu

kanavat ovat arkipdivaa.

Metsdnhoitoyhdistys Siikalakeuden johtaja Kari
Salo toivoo, ettd yhdistyskenttd olisi yhtendinen ja
kaikki kdyttdisivat Kuutiota. Tallé hetkella osa yh-
distyksist& on Kuution ulkopuolella, koska yhdistyk-
set eivat ole saaneet valmiiksi jarjestelmien valista
yhteistd kaksisuuntaista rajapintaa. MHY Siikala-
keus on ollut Kuutiossa mukana alusta |Ghtien.

”Meilla Kuutio on jatkuvassa kéytossd. Viime
vuonna leimikoita Iahti kilpailutukseen yhteen-
s@ 300 000 kuution edestd. Kéytdnnossa kaikki
valtakirjakaupat tehdadn Kuution avulla, koska se
helpottaa ty6td. Tarjouspyynndt ldhtevat nappia
painamalla”, johtaja Kari Salo kertoo.

Kuutio on parantanut puukaupan ja markkinoi-

den lapindkyvyyttd.

”Leimikot saadaan Kuution kautta nopeasti Kari Salo, johtaja,
markkinoille ja tarjoukset rehellisesti kasiteltyad. Metsénhoitoyhdistys
Ostajat ovat samassa asemassa, kun tarjouksia Siikalakeus
ei nde etukdteen. Se on pieni puute, ettd kaikki Meillar Kuutio on JOtKUVOSSO KOYBOSSO,

ostajat eivat vield kaytd Kuutiota taysimadrdaisesti, Viime vuonna leimikoita 1anti kil in\utu k-

seen yhteensa 500 000 kuution edestd’”

siksi saamme vield tarjouksia séhképostilla, miké
teettdd lisatoita”, Salo sanoo.

Han toivoo, ettd metsdnhoitoyhdistysten ohella
ostajat ymmartdisivat Kuution hyddyt ja ettd

metsdnhoitoyhdistysten rajapinta saataisiin pian ”Kaikkien metsdnhoitoyhdistysten yhteinen etu on,
kuntoon. ettd Kuutio menestyy. Se toimii kustannustehokkaasti

”Se auttaisi paljon”, Salo uskoo. jo nyt ja vieléd paremmin, kun rajapinta saadaan kun-

Nykyaikainen tekniikka sGastad aikaa ja vaivaa, toon. Metsdnomistajankin etu on, ettd valtakirjakau-
jos sitd osataan kdyttad oikein. Metséinhoitoyh- pat tehdddn Kuution avulla ja rinnalla on ammattilai-
distyksissa aikaa kuluu paljon tarjouspyyntdjen ja nen, joka osaa vertailla tarjouksia ja ottaa huomioon
tarjousten kasittelyyn. etenkin sen, miten tukin katkonta tehd&dan.”

Salon suurin toive on, ettd kaikki osapuolet ottai- “Jatkamme samalla tavalla kuin tadhdn asti. Kuutio
sivat Kuution kéyttéon, koska se liséié puukaupan ja on selvdsti paras tapa kilpailuttaa puukauppa.” Bl

markkinoiden tehokkuutta.
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METSAAMMATTILAISET

KUUTIO® SUOMALAINEN METSANOMISTAJA 2020
-TUTKIMUKSESSA

40,

tuntee

Metsdnomistajista 40 prosenttia kertoo tuntevansa Kuution.
Maaseudulla asuvat, maa- ja metsatalousyrittdjat sekd tilansa
alle viisi vuotta omistaneet tiesivat Kuution muita paremmin.
Kuutiota kéytténeet ovat olleet palveluun tyytyvdisid.

70

harkitsee

Palvelun tunnettuuden kasvattaminen kannattaa, silld yli 70 prosenttia
kaikista metsédnomistajista on valmis harkitsemaan Kuution kayttéa
seuraavan viiden vuoden aikana. Kuution tuntevat aikovat kéayttada

lghiaikoina puukaupan sdhkdisia palveluita selvdsti yleisemmin
kuin muut metsdnomistajat.

17ha

enemmadn

Kuution kayttdjillé on keskimadrin enemman metsdd kuin suomalaisilla
metsdénomistajilla yleensd. Metsdnomistajat omistavat metsad keskimadrin
48 hehtaaria, kun Kuution kdyttdjilléd metsdd on yli 65 hehtaaria.

Kuution kdyttdjat ovat hieman nuorempia kuin metséinomistajat
keskimadrin. Kuution kayttdjat ovat keskimadrin 56-vuotiaita ja
kaikki metsédnomistajat keskimadrin 62-vuotiaita.

Lahde: LUKE ja Suomalainen metsénomistaja 2020 -tutkimus



UF

METSATALOUDEN
VAIKUTTAJIEN KERTOMAA
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Juha Hakkarainen, MTK
Lapinakyvyyttd ja
taloudellista hyotya

”Kuutio on muuttanut suomalaista raaka-
puumarkkinaa lapindkyvémmdksi. SGhkoinen
markkinapaikka lisdd kilpailua ja tuo siten kilpai-
lutuksesta enemmadn hyotyd metsénomistajalle
riippumatta siitd, kayttddké hdn oman metsén-
hoitoyhdistyksensd valtakirjokauppapalveluita
vai kilpailuttaako hdn itse omat puukauppansa.
Kuutiossa kaikki potentiaaliset puunostajat ovat
helposti ja kustannustehokkaasti metsGnomista-
jan tavoitettavissa.

Sahkdinen puukauppa ja volyymien lisé&ntymi-
nen Kuutiossa my&s pienentdvat puukauppaan
liittyvia kustannuksia. Se ndkyy taloudellisena
hy6tynd niin metsdnhoitoyhdistyksille kuin met-
sdnomistajillekin.

Tulevaisuudessa Kuutio hyédyttad suomalaista
metsdnomistajaa ja heiddn omia metsdhoitoyh-
distyksiGdn yhd enemmadn, silld metsénhoitoyh-
distysten tietojarjestelmien kehittyessd Kuutiosta
on mahdollista saada irti nykyistd enemman
toiminnallista hyétya.” i

Juha Hakkarainen, metsdjohtaja,
Maa- ja metsdtaloustuottajain Keskusliitto
MTK r.y.

Tulevaisuudessa Kuutio
hyoédyttad suomalaista
metsdnomistajaa ja heiddn
omia metsdhoitoyhdistyk-
siddn yhd enemman.



METSATALOUDEN VAIKUTTAJIEN KERTOMAA

Karoliina Niemi, Metsateollisuus

Kuutio lisaa 'rasapuolisuuﬂa ja avoimuutta

puukauppaan

Metsateollisuus ry:n metsdjohtaja Karoliina Niemi
on seurannut Kuution kehitystd mielenkiinnolla.
Puukaupan kaikille avoin séhkdinen alusta on ha-
nen mielestddn hyva esimerkki siitd, ettéd metsdala
voi Suomessa edist&d isoja asioita yhdessa.

”Kuutio on ollut iso ponnistus, ja se antaa mah-
dollisuuden tehostaa merkittéavasti puukauppaa.
Metsdalan taytyy séhkéisissa palveluissa eldd ajas-
sa ja muun yhteiskunnan kehityksen mukana, kun
palvelut digitalisoituvat”, Niemi sanoo.

Puukaupan néakdkulmasta Niemi pitdd hyvana,
ettd on olemassa kaikille avoin ja yhteinen alusta.
Se lisa& kaupankdynnin tasapuolisuutta ja lGpind-
kyvyytta.

”Suuri haaste on saada kaikki rajapinnat kuntoon
siten, ettd ostajat ja valittdjat saataisiin mahdol-
lisimman kattavasti mukaan. Kun Kuutio integroi-
daan ammattikdyttdjien jarjestelmiin, puukauppa
tehostuu tuntuvasti”, Karoliina Niemi huomauttaa.

Karoliina Niemi,
metsdjohtaja,
Metsdteollisuus ry

Kuution kdayttéliittyma on toimiva ja helppokéyt-
téinen. Se mahdollistaa puukaupan kilpailutuksen
omatoimisesti tai valtakirjakaupalla ajasta ja
paikasta rippumatta kellon ympdri. Silloin kaikki
puunmyyjdt ja ostajat ovat samalla viivalla.

“Virheet ja tydn mdadra vahenevat uuden tek-
niikan ansiosta. Tarjouspyynnét ja tarjoukset saa
madilmalle entistd helpommin”, Niemi vertaa nyky-
aikaa menneeseen maailmaan.

”Metsdteollisuus on sitoutunut Kuutioon ja sen
kehittdmiseen. Nyt kaikkien osapuolten olisi tér-
kedd viedd Kuutiota yhdessd eteenpdin. On ollut ilo
havaita, ettd Kuutio on houkutellut uusia metsan-
omistajia puukaupan pariin. Ja on selvad, etta
tuleva metsénomistajasukupolvi kayttad mieluiten
digitaalisia palveluita, joihin on totuttu kaikissa
muissakin arjen askareissa.” il

Metsdteollisuus on sitoutunut Kuutioon ja sen kehit-
tadmiseen. Nyt kaikkien osapuolten olisi tarkead vieda
Kuutiota yhdessa eteenpdin. On ollut ilo havaita, etta

Kuutio on houkutellut uusia metsédnomistajia puu-
kaupan pariin.




Kai Merivuori, Sahateollisuus
Rajapinnat kuntoon sahoilla

”Kuutio on puumarkkinaa ja puukauppaa téyden-
tdvd, uudenaikainen ja riippumaton digitaalinen
palvelu. Sen hyédyntédmismahdollisuudet sahoilla
paranevat oleellisesti kevadlla 2020, kun useilla
sahoilla saadaan kuntoon rajapinta Kuution ja
sahojen omien tietojdrjestelmien valilla.

Sahateollisuuden ndkokulmasta on toivottavaa,
ettd puun tarjonta Kuutiossa kasvaisi nykyisestd.
Ilman metsdnhoitoyhdistysten hoitamien valtakir-
jakauppojen tarjonnan lisGéntymist&a kauppavolyy-
mit eivéat kasva.” B

Kai Merivuori,
toimitusjohtaja,
Sahateollisuus ry

Timo Ripatti, Sahayrittdjat
Lahipuuta Kuutiosta

Suomen Sahayrittdjat ry on piensahojen ja hoylaa-
moiden valtakunnallinen etujérjestd, johon kuuluu
reilut 200 aktiivista jasenyrittdjad. Valtaosa niista
on pienid, paikallisia toimijoita, ja moni on jo ottanut
Kuution kdytto6nsd.

“Jasenyrityksillemme Kuutio tarjoaa loistavan
mahdollisuuden I6yt&d ja ostaa helposti ja tehok-
kaasti erikoispuuta”, sanoo Suomen Sahayrittéjat
ry:n hallituksen puheenjohtaja Timo Ripatti.

Monille sahayrittdjisté on tdrkedd, ettd heiddn
kayttdmadnsd puu tulee IGhimetsien metsdnomis-
tajilta. Suomen Sahayritt&jat on lanseerannut
oman Ldhipuu®-tavaramerkin, joka on tae lahella
tuotetusta, vastuullisesta ja ympdristoystavdllisesta
puutuotteesta.

“Etenkin, kun etémetsdnomistajia on yhd enem-
mdn, on Kuutio oiva tydkalu erikoispuun 16ytamiseen
ja ostamiseen IGhimetsistd. NGin myds torjumme
ilmastonmuutosta, kun kuljetusp&dstdja syntyy va-
hemmadn”, Ripatti toteaa.

Han toivoo, ettd sahayrittdjd voisi jatkossa olla
Kuutiossa ldsnd myds palveluntarjoajana, eikd vain
puun ostajana.

”Moni metsdnomistaja voi haluta sahauttaa
oman metsdnsd puista materiaalia esimerkiksi
vapaa-ajanrakentamiseen. Olisi katevad, etté hdn
voisi hankkia Kuution kautta koko paketin puiden
kaadosta valmiiksi sahatuotteeksi asti”, Ripatti
sanoo. i



Kun etdmetsdnomistajia on yha
enemmdn, on Kuutio oiva tyékalu
erikoispuun loytdmiseen ja ostami-
seen |ladhimetsistd. NGin myos
torjumme ilmastonmuutosta.

Marja Kokkonen,
osastopddllikkd,
Maa- ja metsdtalousministerio,

Luonnonvaraosasto

Timo Ripatti,
hallituksen puheenjohtaja,

Suomen Sahayrittajat ry

METSATALOUDEN VAIKUTTAJIEN KERTOMAA

Helppokayttoisyys, luotettavuus ja
tasapuolisuus ovat Kuution
vahvuuksia nyt ja tulevaisuudessa.

Marja Kokkonen, MMM
Digi’ralisaafio parantaa
metsaalan kilpailukykyéi

”Metsdatiedon tehokkaampi hyddyntéminen ja digitalisaatio ovat
vaikuttavimpia keinoja parantaa metsdalan kilpailukykyd. Téssé
kehityksessa Kuutio kulkee eturintamassa ja on maa- ja metsa-
talousministeriéon ndkékulmasta onnistunut toiminnallaan edista-
madn suomalaista metsdtaloutta ja puukauppaa.

On hienoa, ettd Suomessa on pystytty ensimmaisend maailmas-
sa luomaan kaikille avoin, digitaalinen puukauppapaikka, jonka ke-
hitystydssda kaikki puukaupan osapuolet - metsdnhoitoyhdistykset,
metsdénomistajat, puunostajat ja palveluntarjoajat - ovat mukana.
Helppokdyttdisyys, luotettavuus ja tasapuolisuus ovat Kuution
vahvuuksia nyt ja tulevaisuudessa.

Kuution alkutaival on ollut lupaava. Vaikka jo nyt I&hes kaikki
puunostajat kdyttavat Kuutiota, niin toivon, ettd kaikki alan toimi-
jat ja eri osapuolet ottavat palvelun tdysimadrdisesti kdyttdonsa.
Kaikkia Kuution mahdollisuuksia ei ole vield hyédynnetty.” Bl
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Ari Eini, Metsakeskus
Metsavaratieto palvelee
aiempaa paremmin

”Kuutio on innovaatio, joka motivoi ja kannustaa
Metsdkeskusta metsd- ja luontotiedon kehittami-
sessd. Jatkossa metsdvaratieto on entistd ajan-
tasaisempaa ja tarkempaa ja soveltuu nykyistdkin
paremmin Kuution kdyttéon. Metsdvaratiedon
kehittyva analysointi avaa myo6s uusia keinoja huo-
mioida paremmin luonnon monimuotoisuus osana
metsdtaloutta.

Kuution ja Metsdkeskuksen, erityisesti Metsadn.
fi-palvelun kanssa tehty yhteistyé on mainio esi-
merkki onnistuneesta yhteistyostd julkisen hallinnon
ja yksityisen sektorin vdlillg, ja se on hyédyttanyt
koko metsdsektoria.” l

Ari Eini,
johtaja,
Suomen metsdkeskus

Mainio esimerkki onnistuneesta
yhteistyosta julkisen hallinnon
ja yksityisen sektorin valilla.
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Stefan Borgman, METO

Digifqlisqafio muutaa metsaammattilaisen 1'y61'<'i

Digitalisaatio on muuttanut metsGammattilaisten
tyotd merkittavdsti viime vuosina. Tiedon saanti on
helpottunut, ja ammattilaiset pitdvat metsdnomis-
tajiin yhteyttd aiempaa enemmadan séhkoisesti.

Siksi on tervetullutta, ettd myds puukauppaa
voidaan kéyda digitaalisella kauppapaikalla, sanoo
METO - Metsaalan Asiantuntijat ry:n puheenjohta-
ja Stefan Borgman.

“Nykypdivand kauppaa kdyddadn lahes kaikilla
aloilla netissd - my6s puukaupan pitéad olla mukana
tdssa kehityksessd. Erityisen hyvin Kuution ovat
ottaneet kdytt6onsd uudet etdmetsdnomistajat,
jotka kayvat harvoin metsilladn ja jotka ovat tot-
tuneet alusta asti hoitamaan kaiken digitaalisesti”,
Borgman sanoo.

Suurin hyéty Kuutiosta saadaan silloin, kun raja-
pinnat metsdammattilaisten omien jarjestelmien ja
Kuution valillé toimivat saumattomasti. NGin kdsi-
tyotd tietojen syottdmisessd joudutaan tekemdadn
mahdollisimman vahén.

”Kaikki toiminta, joka sGdstdd metsGammat-
tilaisen aikaa, vaikuttaa myoés heiddn tydssa
jaksamiseensa. Uskon, ett& Kuution kdyttd ottaa

Digitaaliset jarjestelmat eivat
poista metsGammattilaisten

asiantuntemuksen tarvetta.

Stefan Borgman,
puheenjohtaja,
METO - Metsdalan Asiantuntijat ry

loikkia eteenpdin sitd mukaa, kun organisaatioissa
saadaan rajapinnat kuntoon”, Borgman sanoo.

Borgman tiedostaa, ettd metsdammattilaisten
joukossa on edelleen heitd, jotka hoitavat asioita
mieluummin perinteisin keinoin ilman digitaalisia
apuvdlineita.

“Digitaaliset jarjestelmdat eivat poista metsdam-
mattilaisten asiantuntemuksen tarvetta: edelleen-
k&dn puut eivat siirry metsdstd tehtaalle nappia
painamalla. Etenkin paikallistuntemuksella on suuri
merkitys.” l




Kuutioon

KUUTIO® LUKUINA 2019 2019 rekisterdityneistd

mei'sc'inomisi'cljisfa

45 4

on vusia ja kokemattomia metsdnomistajia,

tai metsdalan palvelvita tilaavia.

Kuutiossa kilpailutetut puukaupat kumulatiivisesti vuonna 2019, m?®

16 000 000

15 000 000

14 000 000
13 000 000

12 000 000

Maalis Kesa

Kuution kdyttoaste! 2019 Q1-Q4

2019 Q1
2019 Q2
2019 Q3 TKayttoasteella tarkoitetaan Kuu-
2019 Q4 tiossa jatettyjen tarjouspyyntdjen

osuutta yksityismetsien puukau-
92019 10 % poista (Luonnonvarakeskuksen
tilastotietokanta viikottain).



Kilpailufefuf
puvkaupat

. a 8 3 Niistd
yhteensd joista % 68 valtakirjalla tehtyja

2 54 milj. m3 yksityismetsdin- 32« metsdnomistajan suoraan lghettamid.
’ omistadjien kauppoja.

Syys Joulu

Lahde: Kuution tietokanta
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KUUTION TAUSTA JA KEHITYS

Kuution kehitysty6 aloitettiin vuonna 2014. Metsa-
teho vastasi Kuution valmistelusta vuoteen 2015.
Tavoitteena oli saada metsdalan toimijat mukaan
kehittdmadn kaikille metsaalan toimijoille avointa
sadhkoistd kauppapaikkaa, josta hyotyvat yksityiset
metsdnomistajat, metsdnhoitoyhdistykset, saha-
teollisuus, metsateollisuus ja metsdenergiapuolen
toimijat.

Metsdaalan lahes kaikki merkittavat toimijat pe-
rustivat yhdessd Suomen Puukauppa Oy:n loppu-
vuodesta 2015 tarkoituksenaan kehittad sahkoista
puukauppaa ja viedd kehitystd eteenpdin Metsadn.
fi- ja Puumarkkinat.fi-palvelujen aloittamalla tiellé.
Yhtion omistus jaettiin tasapuolisesti metsédnomista-
jia ja puunostajia edustavien tahojen kesken.

Vuosi 2016 kului maailman ensimmdisen digitaa-
lisen puukaupan markkinapaikan suunnittelu- ja
kehitystyossd. Hankkeessa tavoitteena oli kehittada
koko metsdalan yhteinen, kaikille avoin ja neutraali
markkinapaikka, joka tehostaisi puukauppaa ja
jokaisen osapuolen toimintaa.

Kehitystyohon osallistui laaja joukko parasta mah-
dollista asiantuntemusta kaikista osakasryhmista:
metsdnomistajista, valittdjista ja puunostajista.

Brdndityon tuloksena palvelu sai nimen Kuutio, ja
se lanseerattiin kayttdjille toukokuussa 2017. Yksi-
tyisille metsadnomistajille palvelu on maksuton. Met-
sdnomistaja padttad itse, kayttédkoé puukauppojen
tekemisessa asiantuntijan, kuten metsdnhoitoyhdis-
tyksen apua, vai tekeeko kaupat omatoimisesti.

Jo muutamassa kuukaudessa Kuution kautta kil-
pailutettujen ja tehtyjen puukauppojen madrd nousi
miljooniin kuutioihin. Kuution tekninen kehittémis-
ryhma jatkoi tyoskentelyd ja uusia ominaisuuksia on

lisatty tasaisesti. Asiakaspalaute otetaan huomioon
jokapdivaisessa kehitystyossa.

Vuoden 2019 loppuun mennessa Kuution kautta oli
Ighetetty puukaupan tarjouspyyntdjd 16 miljoonan
kuution edestd. Kilpailutettuja puukauppoja oli yli 25
000 kappaletta, ja niiden taloudellinen arvo oli yli
700 miljoonaa euroa.

Suomen puunostovolyymistd tavoittaa Kuution
kautta yli 90 prosenttia. Suomen Puukauppa Oy:n
strategian mukaan painopiste on nyt valtakirja-
kaupan ja metsdnhoitoyhdistysten sekd toisaalta
ostajien aktivoimisessa, jotta Kuutio otettaisiin yha
laajemmin kiintedksi tyokaluksi ammattilaisten
metsdjdrjestelmissd, mika takaa parhaiten palvelun
tuottavuushyodyt kaikille.

Kuution tekninen kehittdmisryhma

Kehitystyohon on osallistunut useita
osapuolia. Avainasemassa on ollut Suomen
Puukauppa Oy:n osakkaista muodostettu
tekninen kehitysryhma.

Risto Juntunen, Suomen Puukauppa Oy
Markku Ekdahl, MTK, MHY:t

Sauli Hartikainen, Metsé Group

Juha Immonen, Tornator

Timo Jarvinen, Versowood

Jarmo Kontio, Stora Enso

Timo Leppala, UPM

Anu Luukkonen, Stora Enso

Jussi Parviainen, MHY Lakeus




2015

Markkinapaikan
suunnittelu.

2016

Markkinapaikan
suunnittelu- ja
kehitystyo.

2017

Kuution lanseeraus.

KUUTION TAUSTA JA KEHITYS

2018

Kuutiota jatkokehitettiin
ja kaytto laajeni.

2019

Uusi strategia 2020.
Painopiste
valtakirjakauppaan.
Tarjouspyyntdjd
16 miljoonan kuution edesta

(5/2017-2019).



24

HALLITUKSEN KATSAUS

VALTAKIRJAKAUPPA VAHVEMMIN
ESIIN KUUTION STRATEGIASSA

Vuosi 2019 oli Kuution jatkokehityksen kannal-

ta tarked. Suomen Puukauppa Oy laati uuden
2022-strategian, jossa Kuution palvelujen kehitta-
misen painopistettd siirrettiin puukaupan ammat-
tilaisten ja valtakirjakaupan tarpeisiin. Uudistetun
strategian tavoitteena on vahvistaa Kuution roolia
kaikille tasapuolisena ja neutraalina tyékaluna ja
markkinapaikkana. Strategian uudistamisessa olivat
mukana vahvasti sekd puunostajat etté metsdnhoi-
toyhdistykset.

Toimintavuoden aikana emme saavuttaneet
tavoitettamme Kuution kdyttéasteen osalta. Siihen
vaikuttivat ongelmat metsdnhoitoyhdistysten
valtakirjakaupan osalta ja loppuvuodesta lisdiksi
puukauppavolyymien selvd lasku. Erityisesti met-
sdnhoitoyhdistysten kdyttoaste jai jalkeen yhtion
kasvutavoitteista. Uuden strategiamme mukaisesti

tavoitteenamme on saada sekd metsdnhoitoyhdis-

tykset ettd kaikki puunostajat yhé laajemmin Kuuti-
on kayttdjiksi ja jarjestelmdd on muokattu taltd osin
tasapainoisemmaksi ja kaikkia osapuolia paremmin
palvelevaksi.

Koko metsdsektorin kehityksen kannalta on hyvin
merkityksellista se, etté Kuution kéytdn tuottamat
rationalisointiedut hyddynnetddn tdysimdadraisesti.
Se tapahtuu tehokkaimmin, kun kaikki osapuolet
integroivat Kuution omiin jarjestelmiinsd. Vain silla
tavalla tuottavuus paranee parhaalla mahdollisella
tavalla koko puunhankintaketjussa. T&mda haastaa
my®&s toimijoita kehittdmdadn omien jarjestelmiensa
rajapintoja.

Yhtion operatiivinen toiminta on ollut tehokasta.
Operatiiviset kustannukset ovat laskeneet, ja yhtio
on saavuttanut sille asetetut taloudelliset tavoit-

teet. Kuution talous on tasapainoisella ja vakaalla
pohjalla, mik& on mahdollistanut asiakkaille suun-
natut hinnoittelukampanjat ja palveluhintojen joh-
donmukaisen alentamisen. Puukaupan kustannusten
aleneminen koituu kaikkien puukaupan osapuolten
eduksi.

Kuution kdyton on todettu palvelevan koko
Suomen metsataloutta. liman valtiovallan tukea
Kuution toteuttaminen olisi ollut hankalaa. Suo-
men Puukauppa Oy:n hallitus on edelleen kiitoksen
velkaa maa- ja metsdtalousministeridlle, joka oli
mahdollistamassa maailman ensimmdisen puu-
kaupan digitaalisen markkinapaikan kéynnistémisté
ja tukemassa eri osapuolten osallistumista tasaver-

taisesti hankkeeseen.




Suomen Puukauppa Oy hallitus

Kuvassa vasemmalta oikealle: Ville Parkkinen (Koskitukki), Juha Ojala, puheenjohtaja (osakkaista riippumaton), Sixten Sunabacka,

Markku Vaario (MHY Eteld-Karjala), Juha Hakkarainen (MTK), Janne Partanen (Stora Enso), Yrjo Perdld (Metsd Group) ja Aku Mdkeld, toimitusjohtaja
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STRATEGIA

KUUTIO® KESKITTYY PUUKAUPPAAN

Kuution taustalla toimiva Suomen Puukauppa Oy
on laatinut uuden 2022-strategian. Strategian
keskeisin tavoite on, ettd Kuutio tarjoaa kaikil-
le puukaupan osapuolille kayttajaystavdallisen ja
kustannustehokkaan ratkaisun tarjouspyyntdjen
jattdmiseen ja niihin vastaamiseen. Uudistetun
strategian yhtend painopisteend on erityisesti val-
takirjakaupan tasaveroisen aseman parantaminen
jarjestelmassd. Valtakirjakaupan tehokas digitali-
sointi parantaa kaikkien toimijoiden tehokkuutta.
Kuution operatiivisen toiminnan pitdd olla kan-
nattavaa, jotta strategian vaatimat kehitysinves-
toinnit voidaan toteuttaa suunnitelman mukaan.

Samalla kasvatetaan pitk&jdnteisesti yhtion arvoa.

Kannattavan toiminnan edellytyksend yhtion

2022-sfra’regia

Valtakirjakauppa
vahvemmin esiin
Kuution strategiassa.

kulurakenne pidetddn kevyend, ja samaan aikaan
yksikko- ja kayttokustannuksia alennetaan madara-
tietoisesti.

Yhtién operatiivisena tavoitteena on 25 prosentin
kasvu vuosina 2020-2022. Kasvua mitataan sekd
euroissa ettd kuutioissa. Kasvun myotd pyritadn
saavuttamaan pitkdlla aikavalillad merkittava kayt-
téaste Suomen puukaupasta.

Kuution avulla aktivoidaan uusia ja kokematto-
mia metsdnomistajia puukauppaan, miké tar-
joaa metsdhoitoyhdistyksille ja muille metsaalan
ammattilaisille uusia asiakaskontakteja palvelujen
tarjoamiseen. Tavoitteena on saada kaikki merkit-

Aktivoidaan uusia ja kokemattomia
metsdnomistajia puukauppaan,
mikd tuo metsdhoitoyhdistyksille
ja muille metsdalan ammattilaisille
uusia mahdollisuuksia palvelujen
tarjoamiseen.

tavat puukaupan osapuolet Suomessa kdyttamadn
Kuutiota kattavasti puukauppaa helpottavana tyo-
kaluna. Se onnistuu vain, kun jarjestelman kaytto
tuo selkeita hyotyja kayttgjilleen.

Yhtién saama asiakaspalaute on otettu huo-
mioon uudistetussa hinnoittelumallissa. Merkittd-
vid kustannussadstojd pyritadn 16ytadmaadn seka
toiminnan kiinteistd ettd muuttuvista kuluista.

Tavoite

Digitaalisen puukauppapaikan

25 prosentin kasvu vuosina
2020-2022.




Aku Mdkeld, toimitusjohtaja, Suomen Puukauppa Oy

Viimeksi toimitusjohtajan katsausta kirjoittaessani
puukaupalla oli takanaan enndtysvuosi. Huippuvuo-
den jalkeen vuosi 2019 ndyttad arkisemmalta. Puu-
kaupan volyymit putosivat selvasti, eiké viime vuotta
voi muutenkaan luonnehtia aivan helpoksi.
Alkuvuodesta osa metsdnhoitoyhdistyksist& véihensi
Kuution kayttdd, mikd nakyi koko vuoden kauppa-
madrissd. Teemme jatkuvasti téité Kuution kéytdn
lisdamiseksi puukaupan tydkaluna, ja loppuvuotta
kohti kayttoon saatiin liséd aktiivisuutta. Haluamme,
ett& metsdnomistajat sekd alan ammattilaiset, kuten
ostajat ja metsdéinhoitoyhdistykset, padsevat katta-
vasti hyddyntdmadn Kuution tarjoamia hyétyja.

TOIMITUSJOHTAJAN KATSAUS

KUUTIO® — SELVAT SUUNTAVIIVAT

Kuutiossa metséinomistaja padttad, kayttaaks
apunaan ammattilaista, kuten metsénhoitoyhdis-
tystd, vai kilpailuttaako kaupat itsendisesti. Kuutio
tarjoaa kaikille avoimen ja tasapuolisen tyckalun.

Suomen Puukauppa Oy:n uudistettu strategia an-
taa Kuutiolle vahvan selkénojan tydlle, jonka tavoit-
teena on saada metsdnhoitoyhdistykset toden teolla
mukaan Kuution kayttdjiksi. Strategiassa keskitymme
aina vuoteen 2022 saakka puukaupan lisidmiseen
ammattilaisia aktivoimalla.

Valtakirjakaupalla on erittdin suuri merkitys puu-
kaupassa. Uskon vahvasti, ettd kun kaikki ostajat ja
metsdnhoitoyhdistykset kdyttavat tehokkaasti ja
tarkoituksenmukaisesti Kuutiota, valtakirjakauppojen
madrd kasvaa ja yhdistysten mahdollisuudet palvella
metséinomistajia paranevat.

Kuution osakkaat ovat osallistuneet aktiivisesti
strategia- ja kehitystyohon. Kiitén kaikkia tydohon
osallistuneita saamastani tuesta. Hyvéa yhteisym-
mdrrys on auttanut tekemd&dn parempaa palvelua
aiempaa selvésti matalammilla operatiivisilla kuluilla.
Suomen Puukauppa Oy:n talous on kunnossa. Kuution
kaytostad ammattilaisilta perittévat maksut on pys-
tytty pudottamaan puoleen verrattuna vuoteen 2017.

Vaikka volyymit viime vuonna laskivat, niin monet
ammattilaiset kayttivat Kuutiota tarkoituksenmukai-
sesti puukaupan tydkaluna. Tarjouspyyntéihin vastat-
tiin nopeasti ja selkedsti, mikd on valtakirjakaupan ja
suoraan Kuution kautta tehtyjen kauppojen onnis-
tumisen edellytys. Suurin hyéty Kuutiosta saadaan,
kun se integroidaan metsdammattilaisten omaan
metsdjdrjestelmadn.

Metsdnomistajien tyytyvdisyys Kuution kdytté6n on
parantunut sitd mukaa, kun ammattikdyttdjien ak-
tiivisuus on kasvanut. Kuutiota kéyttéaneisté metsan-
omistajista 99 prosenttia aikoo hyédyntad Kuutiota
jatkossakin riippumatta siitd, tekeekd kaupat itse
vai ammattilaisen avustuksella. Erityisen tyytyvdisia
ollaan kéayttoéliittyman toimintaan, tietoturvaan ja
kaupanteon helppouteen. Kayttékatkoja ei ole ollut.

Ammattilaisista tyytyvdisimpid ovat ne, jotka ovat
ottaneet Kuution kdyttoonsa ja osaksi omaa jdrjes-
telmd&dnsd. Kuutiossa on standardoidut rajapinnat
kaikkiin kayttdjarooleihin, mik& tekee integraatiosta
helppoa. llahduttavaa oli, ettd viime vuoden aikana
yhd useampi kdyttdja toteutti integraation omaan
jarjestelmadnsa.

Kuution tunnettuuden eteen on vield tehtdva toita.
Siind meillé on paljon voitettavaa, sillg erityisesti uu-
det metséinomistajat ottavat halukkaasti digitaalisia
palveluita kdyttoonsd. Se tuo uusia asiakkaita met-
sdnhoitoyhdistyksille, kun valtakirjakauppa kasvaa.

Strategiamme painopiste on ammattilaisissa,
jotta metsdnomistajat saavat tulevaisuudessa vield
nykyistd parempaa palvelua. Luonnonvarakeskuksen
Metsdnomistaja 2020 -tutkimuksen perusteella yli
70 prosenttia kaikista metsdnomistajista on valmii-
ta harkitsemaan Kuution kdyttdd seuraavan viiden
vuoden aikana.

Suurin hidaste Kuution kdyttdasteen kasvulle
tuntuvat olevan hitaasti muuttuvat toimintatavat,
jotka usein periytyvat sukupolvelta toiselle. Kun tek-
nologian hyddyt havaitaan kdytdnndssd, asenteet ja
ajatukset usein muuttuvat.
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Suomen Puukauppa Oy

TALOUS JA TILINPAATOS

TUNNUSLUKU 2019 2018 2017 2015 - 2016
Kdyttokate-% 35% 35% 34 % -157 %
Liikevoitto-% 10 % 20 % 14 % -220 %
Nettotulos-% 8 % 19 % 14 % -220 %
Omavaraisuusaste 83 % 78 % 68 % 74 %
Quick ratio 3,8 3,2 2,9 13
Current ratio 2,8 2,6 2,2 13
Sijoitetun pddoman tuotto 7 % 20 % % -63 %
Suhteellinen velkaantuneisuus-% 15 % 14 % 35% 0 %
Nettovelkaantumisaste -36 % -18 % -29 % -38 %
TULOSLASKELMA 2019 2018 2017 2015 - 2016
LIIKEVAIHTO 909 078 € 1323227 € 724 598 € 178 640 €
Liiketoiminnan muut tuotot ja kulut yht. 41 € 59 990 € 225 891€ 4184 €
Henkilostokulut yhteensa -159 576 € -152 973 € -141998 € -93 052 €
Poistot ja arvonalentumiset yhteensd -228 658 € -207 289 € -142 300 € -112 000 €
Liiketoiminnan muut kulut yhteensd -441192 € -764 564 € -563 295 € -370 384 €
LIIKEVOITTO 91063 € 258 391 € 102 895 € -393100 €
Rahoitustuotot ja -kulut -3837€ -7 274 € -2181€ -48 €
TULOS ENNEN VEROJA 87 226 € 25117 € 100 714 € -393147 €
Verot yhteensd -10176 € 0 € o€ 0€
TILIKAUDEN VOITTO 77 O51€ 25117 € 100 714 € -393147 €
Kdyttokate (EBITDA) 319721€ 465679 € 245196 € -281100 €

Oman pddoman kehitys

1400 000

1200 000

1000000 ——————
800000 ————— —_—
600 000 — - ||
400 000 — —1 —1
200 000 — — —

2016 2017 2018 2019
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Tunnusluku

Laskentakaava

Kayttokate-%

Liikevoitto-%

Nettotulos-%

Omavaraisuusaste

Quick ratio

Current ratio

Sijoitetun pddoman tuotto

Suhteellinen velkaantuneisuus-%

Nettovelkaantumisaste

Kayttokate X
Liikevaihto 100
Liikevoitto X
Liikevaihto 100
Nettotulos X
Liikevaihto 100

Oma pddoma - Saadut ennakot

Taseen loppusumma

Lyhytaikaiset saamiset + rahat ja
pankkisaamiset + rahoitusarvopaperit

Lyhytaikainen vieras pddoma - lyhytaikaiset
saadut
ennakkomaksut

Vaihto-omaisuus + lyhytaikaiset saamiset +
rahat ja pankkisaamiset + rahoitusarvopaperit

Lyhytaikainen vieras pddoma

Nettotulos + rahoituskulut + verot (12 kk)

Sijoitettu pddoma keskimadrin

Taseen velat

Liikevaihto (12 kk)

Korolliset velat - likvidit rahavarat

Omat varat
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Tilinpaqfas tilikaudelta

1.1.2019-31.12.2019

TULOSLASKELMA

LIIKEVAIHTO
Liiketoiminnan muut tuotot

Henkiléstdkulut
Palkat ja palkkiot
Henkildsivukulut
Elakekulut
Muut henkildsivukulut
Henkilostokulut yhteensd

Poistot ja arvonalentumiset
Suunnitelman mukaiset poistot

Poistot ja arvonalentumiset yhteensd

Liiketoiminnan muut kulut

LIIKEVOITTO (TAPPIO)
Rahoitustuotot ja -kulut
Muut korko- ja rahoitustuotot
Muut korko- ja rahoituskulut
Rahoitustuotot ja -kulut yhteensd

TULOS ENNEN TILINPAATOS-
SIIRTOJA JA VEROJA
Tuloverot

TILIKAUDEN VOITTO (-TAPPIO)

11.2019-3112.2019

909 078,43
141,29

-136 850,00
-22 726,33
-22 148,75

-577,58
-159 576,33

-228 657,75

-228 657,75

-441192,26

91063,38

68,20

-3 905,03
-3 836,83

87 226,55
-10 175,71
77 050,84

11.2018-31.12.2018

1323 226,93
59 990,00

-127 643,66
-25 329,46
-22 175,50
-3153,96
-152 973,12

-207 288,97

-207 288,97

-764 564,32

258 390,52

160,86

-7 434,37
-7 273,51

251117,01
0,00
251117,01

TASE

VASTAAVAA
PYSYVAT VASTAAVAT

Aineettomat hyodykkeet

Liikearvo

Muut pitkdvaikutteiset menot
Aineettomat hyddykkeet yhteensd

Aineelliset hyodykkeet
Koneet ja kalusto
Aineelliset hyédykkeet yhteensd

Pysyvdat vastaavat yhteensd
VAIHTUVAT VASTAAVAT

Saamiset
Pitkaaikaiset saamiset yhteensa
Lyhytaikaiset saamiset yhteensd
Saamiset yhteensd

Rahat ja pankkisaamiset
Vaihtuvat vastaavat yhteensd
VASTAAVAA YHTEENSA
VASTATTAVAA

OMA PAAOMA
Osakepddoma
Sijoitetun vapaan oman pd&doman rahasto
Edellisten tilikausien voitto (tappio)
Tilikauden voitto (-tappio)

Oma pddoma yhteensd

VIERAS PAAOMA

Pitkdaikainen vieras padoma yhteensd
Lyhytaikainen vieras pddoma yhteensa
Vieras pddoma yhteensd

VASTATTAVAA YHTEENSA

31.12.2019

80 000,00
762 450,90
842 450,90

14 761,66

14 761,66

857 212,56

11 501,00
143 281,55
154 782,55

584 991,68

739774,23

1596 986,79

5 000,00
1218 800,00
-41 316,02
77 050,84
1259 534,82

73 529,32
263 922,65
337 451,97

1596 986,79

31.12.2018

176 000,00
707 928,60
883 928,60

19 682,14

19 682,14

903 610,74

11 501,00
253 232,00
264 733,00

407 702,59

672 435,59

1576 046,33

5 000,00
1218 800,00
-292 433,03
251117,01
1182 483,98

132 352,88
261209,47
393 562,35

1576 046,33



TILINPAATOKSEN LAATIMISTA KOSKEVAT LIITETIEDOT

Tilinpddatoksen laatimisperiaatteet

Yritys on kirjanpitolain mukainen pienyritys ja tilinpdatds on laadittu
noudattaen PMA 2-3 luvun pienyrityssddnnostod.

Jaksotusperiaatteet ja -menetelmdt

Suunnitelman mukaiset poistot on laskettu
taloudellisen pitoajan perusteella seuraavasti:

Aineettomat hyédykkeet
Aineelliset hyédykkeet

Oman pddoman muutokset

Osakepddoma
tilikauden alussa ja lopussa

Sidottu oma

pddoma yhteensd
Sijoitetun vapaan oman
pddoman rahasto tilikauden
alussa ja lopussa

Edellisten tilikausien voitto
(-tappio) tilikauden alussa
ja lopussa

Tilikauden voitto (-tappio)

Vapaa oma padoma yhteensd

OMA PAAOMA YHTEENSA

5 vuoden tasapoisto
25 % menojadnndspoisto

2019

5 000,00

5 000,00

1218 800,00

-41 316,02

77 050,84

1254 534,82

1259 534,82

2018

5 000,00

5 000,00

1218 800,00

-292 433,03

251117,01

1177 483,98

1182 483,98

VAKUUDET JA VASTUUSITOUMUKSET

Velat, joiden vakuudeksi annettu sitoumuksia:

Yrityksellé on 132 352,88 euron suuruinen pankkilaina, jonka edellytyksend on
omavaraisuuskovenantti, jonka mukaan yhtidn omavaraisuusaste ei saa laskea
alle 40 %. Lisdksi Negative Pledge -ehdon nojalla yhti6 ei voi pantata yrityskiinni-
tyksiédn tai immateriaalioikeuksiaan kolmannelle taholle.

Vuokravastuu toimitiloista:
Tilikaudella 1.1.2020-31.12.2020 erddntyvat 10 006,40

Liitetiedot henkilostostd ja toimielinten jasenistd
Keskimadrdinen lukumdadard tilikauden aikana

2019 2018

3 3

OSAKEYHTIOLAIN TARKOITTAMAT
TOIMINTAKERTOMUSTIEDOT

Hallituksen esitys yhtion voittoa koskeviksi toimenpiteiksi:

Voitonjakokelpoiset varat tilinp&dtoksessa ovat 1254 534,82 euroaq, josta tilikau-
den voittoa 77 050,84 euroa. Hallitus esittdd yhtiokokoukselle, ettd tilikaudella
kertynyt 77 050,84 euron voitto siirretédn kokonaisuudessaan yhtion vapaaseen
omaan padomaan ja ettd osinkoa ei jaeta.

Helsinki 10.2.2020

Juha Ojala, hallituksen puheenjohtaja Sixten Sunbacka, hallituksen jasen
Juha Hakkarainen, hallituksen jasen Yrjo Perdld, hallituksen jésen
Ville Parkkanen, hallituksen jasen Markku Vaario, hallituksen jésen

Janne Partanen, hallituksen jéasen Aku Makeld, toimitusjohtaja

TILINPAATOSMERKINTA

Suoritetusta tilintarkastuksesta on annettu kertomus 10.2.2020 Helsingissd.
KPMG Oy Ab

Tilintarkastusyhteiso

Esa Kailiala

KHT
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TILINTARKASTUSKERTOMUS

Suomen Puukauppa Oy:n yhtikokoukselle

Ti|inpéiiif5ksen tilintarkastus

Lausunto

Olemme tilintarkastaneet Suomen Puukauppa Oy:n
(y-tunnus 2725071-2) tilinpadatoksen tilikaudelta 1.1.-
31.12.2019. Tilinp&adatds sisaltad taseen, tuloslaskel-
man ja liitetiedot.

Lausuntonamme esitdmme, ettd tilinpadtds antaa
oikean ja riittéivan kuvan yhtién toiminnan tuloksesta
ja taloudellisesta asemasta Suomessa voimassa ole-
vien tilinpadatoksen laatimista koskevien sGénndsten
mukaisesti ja tayttad lakisddteiset vaatimukset.

Lausunnon perusfeluf

Olemme suorittaneet tilintarkastuksen Suomessa
noudatettavan hyvan tilintarkastustavan mukaisesti.
Hyvan tilintarkastustavan mukaisia velvollisuuksiam-
me kuvataan tarkemmin kohdassa Tilintarkastajan
velvollisuudet tilinp&dtoksen tilintarkastuksessa.
Olemme riippumattomia yhtiéstd niiden Suomessa
noudatettavien eettisten vaatimusten mukaisesti,
jotka koskevat suorittamaamme tilintarkastusta

ja olemme tdyttdneet muut ndiden vaatimusten
mukaiset eettiset velvollisuutemme. Kdasityksemme
mukaan olemme hankkineet lausuntomme perustaksi
tarpeellisen madrdan tarkoitukseen soveltuvaa tilintar-
kastusevidenssid.

Tilinpdatosta koskevat hallituksen ja
toimitusjohtajan velvollisuudet

Hallitus ja toimitusjohtaja vastaavat tilinpadtdksen
laatimisesta siten, ett& se antaa oikean ja riittévan
kuvan Suomessa voimassa olevien tilinpaatdksen laa-

timista koskevien sdnndsten mukaisesti ja tayttada
lakisaateiset vaatimukset. Hallitus ja toimitusjohtaja
vastaavat myos sellaisesta sisdisestd valvonnasta,
jonka ne katsovat tarpeelliseksi voidakseen laatia
tilinp&adatoksen, jossa ei ole vadrinkaytdksestd tai
virheestd johtuvaa olennaista virheellisyyttd.

Hallitus ja toimitusjohtaja ovat tilinpadtosta laa-
tiessaan velvollisia arvioimaan yhtion kykyd jatkaa
toimintaansa ja soveltuvissa tapauksissa esittdmadn
seikat, jotka liittyvat toiminnan jatkuvuuteen ja siihen,
ettd tilinpadtds on laadittu toiminnan jatkuvuuteen
perustuen. Tilinp&atds laaditaan toiminnan jatku-
vuuteen perustuen, paitsi jos yhtié aiotaan purkaa tai
sen toiminta lakkauttaa tai ei ole muuta realistista
vaihtoehtoa kuin tehdd niin.

Tilintarkastajan velvollisuudet
tilinpadtoksen tilintarkastuksessa
Tavoitteenamme on hankkia kohtuullinen var-

muus siitd, onko tilinpddatoksessa kokonaisuutena
vadrinkaytoksestd tai virheestd johtuvaa olennaista
virheellisyyttd, sekd antaa tilintarkastuskertomus,
joka sisdltad lausuntomme. Kohtuullinen varmuus on
korkea varmuustaso, mutta se ei ole tae siitd, etta
olennainen virheellisyys aina havaitaan hyvan tilintar-
kastustavan mukaisesti suoritettavassa tilintarkastuk-
sessa. Virheellisyyksia voi aiheutua vadrinkéytoksestda
tai virheestd, ja niiden katsotaan olevan olennaisia,
jos niiden yksin tai yhdessa voisi kohtuudella odottaa

vaikuttavan taloudellisiin padatdksiin, joita kayttajat
tekevat tilinpaatoksen perusteella.

Hyvdan tilintarkastustavan mukaiseen tilintarkas-
tukseen kuuluu, ettd kéytdmme ammatillista harkin-
taa ja sdilytdmme ammatillisen skeptisyyden koko
tilintarkastuksen ajan. Lisdksi:

« Tunnistamme ja arvioimme vadrinkdytoksestd
tai virheestd johtuvat tilinpadtdksen olennaisen
virheellisyyden riskit, suunnittelemme ja suoritam-
me ndihin riskeihin vastaavia tilintarkastustoi-
menpiteitd ja hankimme lausuntomme perustaksi
tarpeellisen madardn tarkoitukseen soveltuvaa
tilintarkastusevidenssid. Riski siitd, etta vaarinkdy-
toksestd johtuva olennainen virheellisyys jad havait-
sematta, on suurempi kuin riski siitd, etté virheestd
johtuva olennainen virheellisyys jaa havaitsematta,
sillé vadrinkdytokseen voi liittya yhteistoimintaa,
vadrentdmistd, tietojen tahallista esittamatta jat-
tamistd tai virheellisten tietojen esittdmista taikka
sisGisen valvonnan sivuuttamista.

Muodostamme késityksen tilintarkastuksen kannal-
ta relevantista sisdisestd valvonnasta pystydksem-
me suunnittelemaan olosuhteisiin ndhden asian-
mukaiset tilintarkastustoimenpiteet mutta emme
siind tarkoituksessa, ettd pystyisimme antamaan
lausunnon yhtion sisdisen valvonnan tehokkuudesta.

Arvioimme sovellettujen tilinpadatdksen laatimispe-
riaatteiden asianmukaisuutta sekd johdon tekemien
kirjanpidollisten arvioiden ja niist& esitettdvien
tietojen kohtuullisuutta.



» Teemme johtopddtdksen siitd, onko hallituksen
Jja toimitusjohtajan ollut asianmukaista laa-
tia tilinpdatds perustuen oletukseen toiminnan
jatkuvuudesta, ja teemme hankkimamme tilintar-
kastusevidenssin perusteella johtopadtoksen siitd,
esiintyyko sellaista tapahtumiin tai olosuhteisiin
liittyvad olennaista epdvarmuutta, joka voi antaa
merkittdvad aihetta epdilld yhtion kykya jatkaa
toimintaansa. Jos johtopddtoksemme on, etta
olennaista epdvarmuutta esiintyy, meiddn taytyy
kiinnittaa tilintarkastuskertomuksessamme lukijan
huomiota epdvarmuutta koskeviin tilinpadtoksessa
esitettaviin tietoihin tai, jos epdvarmuutta koskevat
tiedot eivat ole riittavid, mukauttaa lausuntomme.
Johtopdadtoksemme perustuvat tilintarkastusker-
tomuksen antamispdivadn mennessa hankittuun
tilintarkastusevidenssiin. Vastaiset tapahtumat tai
olosuhteet voivat kuitenkin johtaa siihen, ettei yhtio
pysty jatkamaan toimintaansa.

Arvioimme tilinpadatoksen, kaikki tilinpadtoksessa
esitettavat tiedot mukaan lukien, yleista esitta-

mistapaa, rakennetta ja sisGltdd ja sitd, kuvastaa-

ko tilinp&dtds sen perustana olevia liiketoimia ja
tapahtumia siten, etta se antaa oikean ja riittavan
kuvan.

Kommunikoimme hallintoelinten kanssa muun

muassa tilintarkastuksen suunnitellusta laajuudesta

ja ajoituksesta sek& merkittavista tilintarkastus-
havainnoista, mukaan lukien mahdolliset sisdisen
valvonnan merkittavat puutteellisuudet, jotka
tunnistamme tilintarkastuksen aikana.

Muut rapori'oini'ivelvoiﬂeei'

Muu informaatio

Hallitus ja toimitusjohtaja vastaavat muusta infor-
maatiosta. Muu informaatio kdsittaa toimintakerto-
muksen. Tilinpadatosta koskeva lausuntomme ei kata
muuta informaatiota.

Velvollisuutenamme on lukea muu informaatio
tilinpadatoksen tilintarkastuksen yhteydessa ja tatd
tehdessdmme arvioida, onko muu informaatio olen-
naisesti ristiriidassa tilinpddtoksen tai tilintarkastusta

suoritettaessa hankkimamme tietémyksen kanssa tai
vaikuttaako se muutoin olevan olennaisesti virheel-
listd. Velvollisuutenamme on lisdksi arvioida, onko
toimintakertomus laadittu sen laatimiseen sovelletta-
vien sGdnnésten mukaisesti.

Lausuntonamme esitidmme, ettd toimintakerto-
muksen ja tilinp&datoksen tiedot ovat yhdenmukaisia
ja ettd toimintakertomus on laadittu toimintaker-
tomuksen laatimiseen sovellettavien sddnndsten
mukaisesti.

Jos teemme suorittamamme tyon perusteella
johtopdadatdksen, etté toimintakertomuksessa on olen-
nainen virheellisyys, meiddn on raportoitava tdsta
seikasta. Meillé ei ole tdmdn asian suhteen raportoi-
tavaa.

Helsingisséa 10. helmikuuta 2020
KPMG OY AB

Esa Kailiala
KHT
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MAINOSTA

ALANSLCHTAISTA

— KUUTIO®-PALVELUSSA

Tiesitko, ettd voit ostaa Kuutio.fi:std mainospaikkoja edulliseen hintaan?

AMARKOHTAISTA Kuutio.fi on hyvéa alusta mainostajille, jotka haluavat tavoittaa ja puhutella metsénomistajia

[twe sz tehokkaasti sekd rakentaa mielikuvaa metsdnomistajien keskuudessa. Mainostusvaihtoehtoja
I6ytyy digibannereista natiivimainontaan ja uutiskirjendkyvyyteen. Kokonaisuudet ovat

YHTEISTYOKUMPPANEILTA . . .
Jjoustavasti muokattavissa!

Lisatietoja:

Kuutio.fi/mainostajalle . . .
Kuutio betjanar ocksa pa svenska.
Aku Méakeld, 040 660 5160 Las mer: www.kuutio.fi/sv

aku.makela@kuutio.fi
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Aku Makela
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