Puukaupan sahkoéinen markkinapaikka Kuutio.fi on tuonut tarkkuutta ja tehokkuutta puukauppaan. Seka puunmyyjat etta ostajat
korvaavat vanhoja menetelmia uudella ty6kalulla. “Sahkdinen puumarkkinapaikka on osoittanut tarpeellisuutensa. Kuutio lisaa
tietoturvaa ja tyotehoa verrattuna esimerkiksi sahkopostiin’, sanoo MHY Keski-Suomen kenttapaallikko Jussi Linnala.

uutio tuotiin markkinoil-
le kolme vuotta sitten.
Kehitystyotd varten pe-
ustettiin erillinen yhtio
Suomen Puukauppa, jonka omis-
tajiksi tulivat puukaupan kaikki
osapuolet metsinomistajista, os-
tajiin ja vilittdjiin. Yksi osakkaista
on Suomen suurin yksityinen met-
sdnomistaja Tornator Oyj.
”Kuution avulla viltimme vir-
ta jakaupanteon systemaattisuut-
ta. Jos lahettdisimme esimerkiksi
200 tarjouspyyntod muulla taval-
la, se olisi huomattavasti hitaam-
paa ja tehottomampaa”, kertoo

Tornatorin liiketoimintajohtaja Ari
Karhapaa.

Tornator omistaa Suomessa
630 000 hehtaaria metsii, joten
tarjouspyyntéjen méird on mit-
Tornator on hyédyntianyt Kuutiota
suoraan oman metsijirjestelmén-
sid kautta alusta asti tehostaakseen
toimintaansa.

Valtakirjakaupat Kuution
kautta

MHY Keski-Suomi tuo markki-
noille metsinomistajien puuta
valtakirjoilla. Kuution kautta

tarjotaan lisdksi korjuupalvelua ja
vastataan metsdnomistajien yhtey-
denottopyyntoihin metsiasioissa.

”Kuutio tarjoaa metsinomista-
jille kaksi tapaa kidyda puukaup-
paa, joko asiantuntijan, kuten
MHY:n tai metsipalveluyrityksen
avulla tai omatoimisesti. Metsin-
hyodyntdd. Olemme huomanneet,
ettd Kuution kiytto etenkin uusi-
en- ja etimetsinomistajien kes-
kuudessa on kasvanut. Ihmiset
ovat tottuneet kiyttimain digi-
taalisia alustoja jo muissakin pal-
veluissa, niin puukaupassakin se
sujuu luontevasti”, Suomen Puu-

kauppa Oy:n toimitusjohtaja Aku
Mikeli luonnehtii Kuution kiyt-
tod sdhkoisend tyokaluna.

”Kuution kiytto on hyvin help-
poa. Meilti valtakirjakaupan tar-
jouspyynnot lahtevit luotettavasti
ja helposti nappia painamalla kai-
kille alueen puunostajille. Valitet-
mi ei mahdollista vield puunosto-
tarjousten saumatonta vastaanot-
toa. Se on selked kehittimistar-
ve MHY:n puolella”, MHY Kes-
ki-Suomen Kkenttipaillikko Jussi
Linnala lis44.

Yksi suurimmista puunostajista,
Metsi Group, on ollut aktiivisesti

Juha Jumppanen, Metsa Groupin puukaupasta ja metsdpalveluista vastaava johtaja

mukana Kuution kehittimises-
si. Yhtion puukaupasta ja met-
sipalveluista vastaava johtaja Ju-
ha Jumppanen on samaa miel-
td Linnalan kanssa. Hinen mie-
lestizn Kuutio palvelee erittdin
hyvin valtakirjakauppaa kohte-
lemalla kaikkia tasapuolisesti ja
ldpindkyvisti.

PKiytimme Kuutiota suo-
td, miki tehostaa toimintaam-
me. Kuutio tdydentidd omia ka-
naviamme, miki tuo digitaali-
sen asiakaspolun mahdollisuu-
den alusta loppuun monikana-
vaisesti. Valtakirjakaupan siir-
tyminen Kuutioon on toivottu
kehityssuunta”, Juha Jump-
panen sanoo.

Kaikki hyotyvat
digitalisaatiosta

Asiakaspalautteiden perusteella
Kuution kéytettivyyteen ollaan
tyytyvdisid ja palvelua kehi-
tetddn jatkuvasti. ”Kuution
ominaisuudet ovat koko ajan

parantuneet. Tekniikka toimii
luotettavasti ja vihentd4 inhi-
millisid virheitd. On hyvi,
ettd Kuutio keskittyy tdysilld
sdhkoiseen puukauppaan ja
sithen liittyviin perusasioi-
hin”, Linnala toteaa.

Linnalan ja Karhapiidn mu-
kaan puunostajat ovat paran-
taneet Kuution kiyttod. Tar-
jouksia seki vastauksia tulee
huomattavasti aktiivisemmin
nyt kuin alkuvaiheessa. Mo-
lemmat toivovat, ettd kehitys
jatkuu ja loputkin ammattilai-
set niin puunostajissa kuin
metsinhoitoyhdistyksissi al-
kavat hyodyntid Kuutiota tdy-
simégriisesti. ”Kaikki hysty-
vit enemméin, mitd enemmsin
palvelua kiiytetiizin”, Jussi Lin-
nala muistuttaa.

”Vastaamme jokaiseen tar-
jouspyyntoon ensisijaisesti tar-
jouksella, mutta jos kyseinen
leimikko ei sovi puun tarpei-
siimme, niin pistimme Kuuti-
on kautta viestin asiasta, mikd
mielestimme kuuluu hyviin

Tornatorin liiketoimintajohtaja Ari Karhapaa.

¢ taan kuinka paljon aikaa ja ra-
haa niiden avulla siistyy”, ko-
i neyrittdjit hyvin tunteva Suo-
i men Puukauppa Oy:n toimi-
i tusjohtaja Aku Mékeld uskoo.

kauppatapaan”, Metsi Groupin Ju-
ha Jumppanen kuvaa Metsi Grou-
pin toimintatapaa Kuutiossa.

”Jokainen puukauppaketjussa
mukana oleva hyotyy digitalisaa-
tiosta. Kuutiossa kartat ja liitteet
liikkuvat tehokkaasti ja luotetta-
vasti tarjouspyyntsjen mukana.
Erityisen tirkeidid on geo-
metrioiden siirtyminen
puunostajille, niin la-
ki- ja luontokohteet-
kin siirtyvét luotet- ;
tavasti metsiko-
neeseen ja metsi-;
koneenkuljettajal- :
le asti”, Tornatorin :
Ari Karhapii kuvai-
lee kdytdnnon etuja. 8

Korona-aika on li-
sannyt digitaalisten %
palvelujen kdyttod, mi-
ki nikyy myos Kuution
tilastoissa.

”Mukaan on tullut uusia kiyt-

voituneet. Digitaaliset palvelut otta-
vat poikkeusaikana varmasti harp-
pauksen eteenpiin, kun huoma-

Kuution kehittamisesta vastaavan
i Suomen Puukauppa Oy:n
i toimitusjohtaja Aku Makela.
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